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选择一种崭新的商业模式，决策出适合自己的商业战略，你就真正拥有了自己的商业体
系。你所有的成功，谁也夺不走。特许经营，指给你的事业一条光明大道。特许经营，
为你锻造一副常胜将军的筋骨：当你使出了决策家的智慧；当你对你的企业用上了工匠
般精雕细刻的手艺；当你像一个开山辟路的勇者，流下了亮晶晶的汗水……特许经营的
方方面面在本书中都又体现。
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