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打破流传多年的销售神话，这本书将告诉你：如何理解你在销售上的主导才干，关注对
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你的职业发展最重要的才干。如何运用你的优势来影响别人，继而获得竞争优势。如何
寻找适合你自身优势的领域，公司和上司。为什么不同的销售方式都能成功，销售没有
一定之规！如果你想当销售高手或想培养销售高手，这就是你的秘密武器。它将增强你
的自知之明，告诉你：什么你在行，什么你出彩。在今天的销售界，这是最强大的工具
。

作者介绍: 

本森・史密斯，盖洛普公司的顾问、演讲人和作者，专长于销售团队的绩效提升。加入
盖洛普前，他是一家《财富》500强公司的总裁和COO。托尼・鲁提格里安诺，盖洛普
公司的高级顾问、演讲人和作者。他专筐组织绩效和才干评估，曾任《销售和营销管理
》杂志的出版人。
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评论

作为销售人员了解自己很赞的一本书

-----------------------------
最有用的部分：列举正在做的具体工作，然后匹配自己突出的主题。记下生活中觉得特
别成功的时刻、检验主题。

-----------------------------
每个人都可以成为优秀的销售 只要你知道自己的优势 和适合你的目标用户

-----------------------------
读完最大的感受就是：我真的适合干销售，而唯一的迷惑就是：干什么产品的销售。。
。

-----------------------------
从正确的视角发现你的优势

-----------------------------
发现你的销售优势

-----------------------------



发现你的销售优势_下载链接1_

书评

这本书和《发现你的领导力优势》《发现你的优势》《首先打破一切常规》，可以结合
起来一起看。这本书的对销售管理者分析顶尖的销售员有非常大的帮助。希望对你选择
优势领域的书有帮助。 欢迎交流 帅爸胡明： 微博： http://weibo.com/chinamoon  

-----------------------------
先看了发现你的优势，所以再看销售优势时就觉得还一般半拉~~可能概念都理解了吧。
。。而且自己又不是sales。感触不大~~  

-----------------------------
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