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标签

销售

市场营销

营销

管理

评论

相见恨晚，难得的一本好书，TOP Sales怎样炼成的
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书评

了解销售技术的人，都会知道施乐公司。正是他们完善了专业销售技能这项技巧（PSS)
，而成为继国家机器公司之后又一家为销售技术作出卓越贡献的伟大公司。
专业销售技能是把销售过程中的说话内容、话语的次序和身体语言等内容用清晰的、标
准化的步骤一一加以设定，大大增...  
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