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我将把我成功的秘诀——懒人致富经——告诉你。要知道，迄今为止我只告诉过几位非
常亲密的朋友。我并非在自吹自擂，而是在向你证明，如果你能够放手让这个秘诀发挥
作用的话，你就能够看到它的巨大力量。我之所以说“放手”，是因为它的惟一缺点就
在于它似乎太轻而易举了。因此，我不请求你去“相信”它，而是更希望你去尝试它，
并且由你自己做出判断。
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评论

直销真是广告人的黄金年代啊。下次如果我读到20%发现不适合应该果断停止。

-----------------------------
营销

-----------------------------
文案手册里面推荐的营销思维咯，前部分属于积极心理学，我拥有什么而非我想拥有什
么，这点跟《与神对话》相似。 后半部分属于企业营销，有些内容适合传统媒体。

-----------------------------
这本书现在世面上已经绝版了！只有电子档。在美国销售了4167500册！空前的成功。
里面很多文案写作的方法和技巧，虽然是2003年出版的，很多策略都失效了，但是还
有很多方法依旧有用！

-----------------------------



内容其实很不错，让你发现理想和现实之间有路可循，而且我相信它的理论。

-----------------------------
本书的主题是懒人致富，全书的内容分为两大部分，第一部分讲如何改变自己的心理和
心态，让自己成为一个具有全方位发展形象的人，才能吸引更多的资源和支持；同时提
到了“动力心理学”，认真写下自己特别想要达成的目标和想得到的东西，每天早晚都
拿出来看，提醒自己，利用好每一段琐碎时间，因为这些琐碎时间加起来是七年，而“
七年就是一辈子”，七年足以改变一个人的一生，让人从头到的改变自己，走上新的人
生轨迹。第二部分讲的是作者通过直销和写书的方式让自己致富，变成一个有钱又悠闲
的富人的故事，同时写了很多营销与广告方面的技巧，这部分没有细看，关于广告方面
的书籍，还有很多值得精读的好书。这本书给我最大的收获其实不在于真的获得了一个
轻松的商业模式，而在于改变自己的心态，让自己更加明确自己想要什么，写下清单和
执行表，通过接下

-----------------------------
懒人致富_下载链接1_

书评

这书的前半部分是一本积极思考的图书，后半部分是小企业如何做广告的技巧。
摘录几段中心思想吧。
商品的售价至少要达到成本的3倍，否则就会喝西北风。最好是5-10倍，将将有利润，
因为你至少会付出售价的一半当广告费或者渠道费用。
人类购买商品的动机是4R，reincarnation/...  

-----------------------------
这本书和lazy没什么关系。前半部分讲的是个人怎么励志，如果作为励志心理行为还是
不错的。最起码他的两点是完全正确的：1.学会对自己的目标保密，除非你们可以一起
行动。否者你会被别人的怀疑所动摇。
2.每日早起和睡觉时都反复重复自己的声明，潜意识会帮助你慢慢完成它。 然...  

-----------------------------
书里讲的动力心理学理论，是现在很多成功学理论的雏形,我的读后感http://blog.sina.c
om.cn/s/blog_5cd1b58b0100lefw.html  

-----------------------------
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