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《心理学的诡计大全集》内容简介：心理学是一门揭示人的心理活动规律的科学，是一
门让人变得更聪明的学问。人际关系中的各种问题都与心理学有着千丝万缕的联系，一
旦掌握了相关的心理学知识，工作和生活中的许多难题就能迎刃而解。《心理学的诡计
大全集》从心理学的角度，运用心理学原理，结合实际生活案例，对为人处世中可能遇
到的各种心理现象进行了较为详尽的分析，并提供了操作简便的解决思路与方法。阅读
《心理学的诡计大全集》，在了解各种人际关系现象背后的深层心理原因的同时，你也
能掌握一系列可以立刻派上用场的心理学知识和策略，使你能够迅速地提高说话办事的
能力，掌控人际交往的主动权，成为职场上、商场上、亲友圈中最有分量、最受欢迎的
人。
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