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《我把一切告诉你①》未完的故事，本书将继续讲起。主人公蓝小雨开始走入中层岗位
，并向更大的项目发起挑战，各种商业内幕和策划始末渐渐浮出水面……A集团总厂计
划将一栋宿舍楼改装成四星级内部迎宾酒店，工程部庞总负责招标，但装修公司2
300万元的装修报价，引发集团高层震怒。小雨被老板点将，务必保证800万完成装修
工程，且装修效果不变。

如何用800万元的预算完成2
300万元的任务？小雨背水一战。由于不走寻常路，大胆将广告思维运用到装修设计中
，他创造性地策划出一个既保证项目效果又能大幅节约造价的方案，堪称神迹。
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同时，小雨开启了一场史无前例的惊天谈判，并精心布了一个“见面有礼，刺刀见红”
的“熬鹰局”。他率领团队，斗智斗勇，无所不用，并准备亮出最后的撒手锏……

作者介绍: 

万里依然

化工本科，自学销售、广告、室内设计和写作，横跨传媒、食品、房地产、装修、高科
技和图书等六大行业，通才，是一个有故事之人，也是一个生动有趣之人。

他是职场达人。曾是传媒销售冠军，后在某著名食品集团和某上市公司任职，统管广告
、企划、工程和设计总部。

他是创业闯将。曾两次创业失败，但都能快速翻身。第三次创业，以微末资金起家，4
年时间将公司打造成UHF读写器领域领军企业……

目录: 第五篇 挑战不可能完成的任务
不能对新人动武，但得有招儿降服刺儿头
如何面对不可能完成的任务
老板不需要你斗勇逞强
横向思维与移花接木
招标背后的秘密
做企划不可错过的细节
一个变六个
重手裁人与暗地招人
有危机了就得公关
有情调，有气势，才叫消费者体验
啥叫总统套：思想向后，文化入手
乙方就像蹲在地上的青蛙
第一轮谈判，施压
第二轮谈判，刺刀见红
不要小看中场休息
唇枪舌剑不如熬鹰战术
第三轮谈判，鹿死谁手？
果然，他降了……
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销售

奋斗

小说

商业

个人管理

学习方法

评论

销售和工作方法，个人技能，心智方面

-----------------------------
磨人的谈判

-----------------------------
主题学习的方法

-----------------------------
这简直就是一本谈判圣经！

-----------------------------
第二部新意不大，谈判过程中重复内容较多，整体较第一部直接下两个档次，不过从结
尾上看到作者马上要进入一个新的高度了，期待第三部不要让我失望

-----------------------------
又是一本挺给劲的职场宝典，语言犀利与实践指导并重。简直一本装修盛典，我想我应
该从1开始看。很实用，准备买来留作职场参考



-----------------------------
没有第一部好，内容反复。当然这是由于我是把它做故事看的，说不定一线销售员真的
获益匪浅也不定

-----------------------------
通过一个装修招标的案例，讲述如何进行商业谈判，完成了一个看似不可能完成的任务

-----------------------------
个人奋斗内容细节说了很多

-----------------------------
慈不掌兵，情不立事，义不理财，善不为官。

-----------------------------
谈判技巧 装修思路

-----------------------------
销售达人的亲身经历，职场菜鸟可以一读

-----------------------------
主要讲招标谈判。

-----------------------------
比第一本干货更多，职场人不可不读的佳作，装修谈判一节尤其精彩！

-----------------------------
其实用程度让我在面对谈判中为公司争取到不少利益

-----------------------------
看书要趁早

-----------------------------



看了一半没有坚持看下去，我就是这么有始无终的人啊~

-----------------------------
很多事情都是没有做过的，当任务来了，想办法分步骤去解决它，在这本书里面真的是
很多这种挑战。

-----------------------------
故事情节紧凑，挺吸引人的。有的观点，听着觉得有道理，而不是净扯理论或宣扬真善
美。分散在文中，需要读者串联整齐出来，变成一条完整的项链。

-----------------------------
里面的谈判情节挺有意思，原来商业谈判也有这么多套路

-----------------------------
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书评

呵呵，这个事情太有挑战性了。
如果一个人忙的连吃饭的时间恨不得都在工作，却还有兴趣去养猪，如果你是秘书，你
会不会疯掉？ 且看该作者如何拆招，他找了如下文章进行分析：
1、养猪利润核算；2、生猪品种优劣；3、过去几年的市场行情和未来价格趋势预测；
4、养猪注意事项及防...  

-----------------------------
读书时为了提升自己，创业、做銷售那么辛苦就是为了赚钱，同时也是是一个积累客户
、提升能力、发展人脉圈子的过程，最怕的就是没高手带，自己摸石头过河，成长慢。
销售精英交流群：117★417★285 ，验证码（必填）:豆瓣
——————————————————————————...  

-----------------------------

-----------------------------
接触到雨哥才一个多星期。起初是在豆瓣里面看到一篇答疑的文
章，然后加入雨总粉丝读者交流群：316★378★334，验证码（必 填）:书友
，下载各种资料。与此同时，在当当拍下了《我把一 切告诉你》。
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在各种雨哥答疑的文章里面，用到的最多的一句恐怕就是让群友 们把《我把...  

-----------------------------
亲，解决销售、创业、职场困惑哦
《我把一切告诉你》原型人物蓝小雨（目前是一家公司市值1.2亿的物联网老总）
莅临读者交流QQ群：☆【实战销售交流群】 418049813
进群验证码：豆瓣（无验证码不允许进群）
你可以直接向雨总提问。雨总将会在群里和你探讨、交流。 读...  

-----------------------------
蓝小雨销售微信公共订阅号：lanxy2016
里面有精彩销售、创业有案例及文章，可以关注一下。打开微信通讯录，添加朋友，查
找公共号 蓝小雨实战销售策划创业群 303081370 验证码，豆瓣
雨总在群里和大家交流哦  

-----------------------------
【特别提醒】这是一本只有极少数人能够有幸看到的书，同时又是一本只有极少数中的
极少数才能学以致用的一本书，它的威力巨大。它并不复杂，反而通俗易懂，会彻底颠
覆你的思想，这是一本值得每一个人都读的书，作者的经验值得用心去学习，他能帮助
你不 再矛盾，不再烦恼，现在...  

-----------------------------
垃圾狗屎破书 整天在天涯刷屏 刷长图 真恶劣！ 垃圾狗屎破书 整天在天涯刷屏 刷长图
真恶劣！ 垃圾狗屎破书 整天在天涯刷屏 刷长图 真恶劣！ 垃圾狗屎破书
整天在天涯刷屏 刷长图 真恶劣！ 垃圾狗屎破书 整天在天涯刷屏 刷长图 真恶劣！
垃圾狗屎破书...  

-----------------------------
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