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2006年，A企业创建；

2009年，A总裁运用稻盛和夫的经营哲学改造破产的A企业；

2010年，A企业起死回生；

2012年，他将A企业“经营的秘诀”公布于世。

稻盛和夫的一生创建了两家世界500强企业——京瓷和KDDI，2010年，在日本民主党鸠
山政府的“三顾茅庐”下，稻盛和夫以78岁的高龄出任日航的首席执行官，重整问题重
重的日航。

稻盛和夫经营的秘诀究竟在哪里？有人说，是阿米巴，有人说，是会计七原则，在本书
中，我们将会一览无余地看到，一家中国本土的企业运用稻盛和夫的经营哲学后，从濒
临破产到起死回生的全过程。

经营的秘诀究竟是什么？每个人的答案都不一样，答案就在《经营的秘诀——稻盛和夫
给创业者的9堂必修课》中。
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标签

给创业者的必修课

稻盛和夫

评论

系统的阐述了企业在发展过程中出现的问题，同时也系统的阐述了作为经营者该如何解
决发展中的问题，值得经常去翻一翻的工具书。
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书评
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