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http://www.allinfo.top/jjdd


等什么呢？把握网络时代最快最广的传播方式——网络营销！对网络营销一窍不通？网
络营销公司服务太贵？不用急！《传统行业如何用网络拿订单》将告诉你如何用网络拿
订单！网络营销应用技术并非高深莫测，企业完全可以自己掌握！你自己的业务员和技
术员就是最好的网络营销专家！建立自己的网络营销团队，让你的订单忙不过来！作者
张进以自己十几年的实践经验和研究探索为基础为你解读：•你的企业适合怎样的营销
方式•网络营销团队该如何管理•网络营销如何花小钱办大事•网络防骗•实战案例指
导，《传统行业如何用网络拿订单》最大的亮点是作者具有双重身份，担任过多个企业
的管理者，又有自己的网络营销公司。作者多年来积累了丰富的案例，见证了不同行业
企业在网上营销的成功之路，在此分享给后来者。

作者介绍: 

张进

从事网络相关工作十余年，管理过印刷制版公司、广告公司、企业策划公司、吸塑包装
厂等企业，现拥有自己的网络营销公司。

由于工作关系，接触了大量的中小企业，深知其开发新客户、拓展新市场的不易，见证
了
不同行业企业在网络营销中的成功和失败！作者长期致力于用网络营销帮助传统企业走
出迷途困境。

研究方向：

企业网站的建设、优化和推广

企业内部网络营销团队的建设

零售业淘宝店运作模式
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网络营销

创业

互联网
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商业

销售与营销

评论

实在不怎么样，又是一本杂烩书。

-----------------------------
用了两个半小时阅读了一遍，花了一个小时重新读了一遍坐着举例的文章，对传统行业
的网络营销应该会有一些帮助。
如果完全没有任何基础来阅读这本书的话，还是会感到吃力，总的来说，Mark一下，
如果有机会接触到传统行业的网络营销，可以试试这些效果。 整体思路是：
建网站——做好SEO（关键字排名靠前，配合竞价排名）——抓单...
思路很简单，难的是作者本身这些事情做得很好，这是优势，但是书本不会教你，得自
己摸索。
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