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《谈判 》是戴维 A.拉克斯著图书。

通过对上百个谈判实践案例的分析和提炼，本书重构了谈判的基本原则和谈判方法，从
谈判的角度探讨了组织内的管理行为。书中通过大量的案例和系统的理知识为所有需要
谈判的人提供了一套科学的谈判策略，其中既有对谈判分析的拓展，又有对管理理论的
创新，是管理与谈判的完美结合。无论你是谈判新手，还是行家里手，无论是公共部门
的管理者，还是私人部门的管理者或学者，只要是想要了解谈判这门至关重要而又异常
复杂的艺术的人，都会从中受益良多。

作者介绍: 

马克斯 H.巴泽尔曼是争端解决和组织中心的著名J.J.吉尔教席教授。

玛格丽特
A.尼尔是西北大学J.L.凯洛格管理学院争端解决和组织的著名H.L.和海伦·凯洛格教席教
授。他们还合著了《谈判中的认知与理性》一书。
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