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20世纪90年代中期以后，我国商业银行的竞争日趋激烈。优质客户的竞争成为商业银
行竞争的焦点之一。哪家银行拥有更多的优质客户，哪家银行就能够拥有更多的优质资
产，同时就有大量稳定的资金来源，就会有丰厚的利润。
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