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    《中国式谈判》中第一本不谈理论，完全讲求实用，为中国人量身打造的谈判秘笈。
作者从多年来所积累的丰富销量经验中，萃取出人人可以受用的老中式谈判精华，告诉
你如何分辨中国人说“是”就是“不是”，“完全的称选”其实是“完全的拒绝”，让
你能灵活运用“弃车保帅”、“穷寇莫追”、“以退为进”等谈判技巧，并教你熟练操
作“观心术”，除了可以正确解读高阶人士的谈判密码外，还可借以提升口才、改善人
际关系，让你在尔虞我诈、利益导向的社会里，无往不利，出奇制胜！

作者介绍: 

    李经康，一个年纪很轻、学历很低、所得很高的新人类。和一般新人类不同的是：人
家白天摆谱、他白天摆摊，人家晚上打混、他晚上打拳，人家24岁为自己管饭、他17
岁为家人买单，人家为钱推销、他把行销变钱。 

基本资料：祖籍湖南，1967年生。学历：东方工商“社会大学“推销系，“中国式行
销研销研究所”研究生。经历：16岁之前拥有4辆1000CC重型摩托车，生于富之裕家庭
。17岁家道中落，开始白天摆摊、晚上练拳击。18岁获台湾中正杯羽量级冠军，并被
选为1988年汉城奥运精选严训选手”试用专员。23岁任“巨东建设”试用专员。29岁
任《就业情报》杂志社副总经理。30岁创业，任“力霸房屋”大安加盟店总经理。31
岁获1997年度台湾十大中介绩优店，年营业销售额三亿。荣获：1995年台湾成女职功
企业经理人奖。 
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评论
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书评

作者李经康，虽然祖籍湖南，但是，他却一直生活在台湾省。
他所写的书，不能说是不好。但是，却是不适合的。
接触过西方的培训理论课程，我更认同
西方的谈判技巧、谈判思维——双赢思维，寻求共同点。
遵守游戏规则，愿赌服输。如果再来读李经康 的台湾式的谈判，我觉得是一...  
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