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《白酒经销商手册》主要内容：沿用传统的经营管理，注定是要在市场发展的大浪淘沙
中衰亡；没有目标，没有依据的创新给经营带来的损失也是巨大的。因此，笔者根据多
年的营销实战经验，结合经销商的实际经营管理需求，从白酒的行业背景、品牌创建以
及经销商的区域市场实战出发，撰写了这本书，希望能够给迷茫中的经销商一点启发，
一点帮助。并衷心祝愿所有的经销商朋友不断发展，做大做强，跟上市场发展的步伐，
创造更辉煌的明天!
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书评

可能与作者当时写的年代比较早有关。
非常理论化，老实说，也谈不出来什么大的问题所在，可能是写作风格，说教成份比较
多。 一本书要写得如何让读者觉得好看，有用，可以反复看呢？
的确是要好好去思考。  
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