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本书采撷中外大量生动的实际事例，按照现代推销活动的先后程序和行为步骤，全面分
析了现代推销活动的基本思想，阐述了推销行为的一般法则，探讨了丰富多彩的推销技
巧与推销手法，集中展示了现代推销工作中的制胜奥秘与赢家策略。集科学性、实用性
、操作性于一体，是每一位推销员必不可少的读本。
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