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犹太商人认为，能够处理好一件事情所包含的细节，就是成功，推销也是如此。推销的
实质是一个沟通过程，是对每个细节都要把握好的过程。推销之所以被认为是一个最艰
难的工作，因为其中包括了数不清的繁琐细节，常常一招不慎而失去全局，阻碍着推销
成功。成功的推销员必须是一个精明细致的人，一个懒惰、粗俗的人是不适合做推销的
，因为他不善于把握细小屑事。

作者介绍:

目录: 第一章 用智语攻穿对方的心理防线
第二章 用巧语牵引对方的思维跟我走
第三章 凭暗语摸透对方的心理
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第四章 给自己拉上一道帷幕
第五章 口头上一定要盖过对手
第六章 善于摆脱对手的控制
第七章 直的不通就拐个弯
第八章 说“不”还要让对方心里舒服
第九章 把争利与让利并为一手
第十章 不言而屈人之兵才是大手笔
附录：犹太商人交谈的10种智谋
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