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求职面试，其实就等於行销产品,你是产品,未来老闆是你的顾客,其他应徵者是你的商场
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对手,如何把自己促销出去

,你需要的不是成绩单和推荐信,而是命中对方要害的〔行销策略〕和〔广告手法〕

本书的６６堂课，将告诉你不知道或,经常忽略的〔行销〕和〔心理学〕上的关键法则,
让你在最短的〔广告〕时间内

,就能打败竞争对手，获得顾客的青睞

面试前：

履历表千万不能乱写

事先準备一份推销自己才能的企划案

把面试前想说的话，先全部写下来

面试前最好先做些「背景调查」

面试时：

从进试场的第一秒起，面试就已经开始

这样穿，可以为面试加分

「自我介绍」和「求职动机」是面试的两个关键

面试时，迟到了怎么办？

面试后：

活用「电话」和「写信」来做面试前后的辅助工具

面试处理过程，是检验企业品质的最佳方法

等待通知时的注意事项

每一次面试，都是一堂免费的人生课程。

作者介绍: 

罗毅，公关策略专家，曾任专栏作家、广告公司企划、企管顾问公司策略总监，现为公
关公司策略顾问。作者多年来专心致力於如何有效提高人际沟通，目前除了在大专院校
、民间社团中教授人际沟通学及语意策略外，亦以笔名在报纸、杂誌等撰写专栏。著有
《公关始终来自於人性》、《第一次面试就成功》以及《让人无法说No的攻心说话术
》、《IF定律》等书。
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打工经验愈多，不一定对面试愈有利
25
面试的成功关键，在话的态
26
会上网能提升取
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面试也要分散风险，不能只锁定一家公司
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等待通知时的注意事项
61
成功面试者的真心建议
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对公司來讲，与取者相较，落选者更为重要
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每一次面试，都是一堂免费的人生课程
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评论

基本属于菜鸟用书，一般。

-----------------------------
“面試，就像是拍一部廣告片。你本身是商品也是廣告創意人。求職面試不是體育課考
體力或耐力，而是考你的智力和表演能力。”///完全要批判性读的一本书，至少70%
都是要反着做的。

-----------------------------
两个卖点求职动机和自我介绍 一定要强调这些，具体自己根据实际情况塑造！

-----------------------------
合适刚毕业进入职场的新人,里面内容和建议基本都是适合他们的.还是有些共通的东西
可以看看的了.可以看出台湾那边的就业风向,将近10年了,变化有多大了呢

-----------------------------
太P了，只说了白痴都知道的不能干什么却说不出该怎么办

-----------------------------
还可以

-----------------------------
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