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作为一本出自销售人员出身的教授之手的畅销著作，本书直言服务于顾客就是销售人员
的存在理由，强调通过运用人员推销的黄金准则来帮助他人：要无私待人，就像自己希
望得到无私对待那样。本书十分重视“干中学”的事例和练习，所提供的资料丰富；本
书实用性强，简洁易懂，囊括了理解销售学概念和习惯做法所必备的基础知识，堪称进
行销售展示准备和角色扮演的指南。
销售专业的学生、教师，从事实际工作的销售人员、销售经理，销售方面的培训人员均
能从本书中获益。
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标签

销售

沟通

思维

商业

营销销售

提升类-商业/营销

——

1

评论

看着好像挺好，看完就忘。当时以为自己未来多半会去干销售呢，现在来看也不一定。

-----------------------------
你争取到了自己喜欢的行业，这只是个开始。。。

-----------------------------
不错 写的很好 值得学习

-----------------------------
销售干事。



-----------------------------
销售学基础_下载链接1_

书评

-----------------------------
销售学基础_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd

	销售学基础
	标签
	评论
	书评


