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《向关键决策者成功销售》为销售人员提供了一套科学的方法，帮助他们了解VITO,
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打动VITO，最终成功地做成生意。关键决策者（VITO）是在销售人员所关注的目标群
体、潜在客户、当前客户的组织中身居高位，对销售人员能否成功完成任务有最终决定
权的人。
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标签

销售

营销

销售培训

大客户销售

销售力

美式营销

商业文书

商业智慧

评论

符合中国国情的销售书。
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-----------------------------
适用于产品销售，算是经典。

-----------------------------
很一般，没太经典的东西

-----------------------------
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书评

讲的例子缺乏实际 像发EMAIL稀奇古怪的标题 还有说什么销售提高60%
这类话根本用不到实际销售  
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