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得的巨大成绩，我们不难看出，博恩•崔西是一位集智慧与勇气于一身的完美销售人员
：他生于贫穷，长于苦难，却始终自强不息，不懈奋斗，虚心学习，努力执着；他注重
服务，始终坚持客户至上的原则，将客户的利益放在第一位，并一如既往的坚持诚信；
在销售方法及策略上，博恩•崔西从不墨守陈规，能够不断创新，不断总结更有效的工
作方法，从而在激烈的竞争中不断超越自我，最终走上销售的巅峰，成为世界上人人尊
敬的最伟大的销售人员。

《博恩•崔西销售思想精粹大全》精编博恩•崔西多年销售实践和培训咨询总结出来的
销售理念、方法及策略，并辅以大师本人的销售实例，旨在帮助广大销售人员建立一套
适合自己的销售体系，并不断提升自己的销售思维和技能。书中总结的策略和技巧能否
奏效，没有人有异议。各行各业收入最高的销售人员都在用着它们。它们是经过试验和
证明的。你使用这些方法越多，你从中获益就越多，效果就会越好和越快。通过领会和
不断实践博恩•崔西的销售理念，在你所处行业的销售人员中，你将成为最拔尖的10%
，并创造最辉煌的业绩和令人艳羡的财富。

作者介绍: 

博恩•崔西，既是世界顶级职业演说家、权威销售培训师，也是商业和个人成功领域的
一流咨询师。他出身贫寒，却靠自己的努力跻身大师之列，受到比尔•盖茨、杰克•韦
尔奇、巴菲特和戴尔等商界领袖的赞赏和推崇。

博恩•崔西为200多万人提供过培训，他位于圣地亚哥的公司和博恩•崔西国际公司在
美国和全球其他31个国家均设有分支机构。博恩•崔西曾获得过象征美国公众演讲最高
荣誉的CPAE奖，他每年在美国国内和国外的听众人数达到45万之多。另外，他还为500
多家公司提供咨询服务。博恩•崔西出版图书近50本，远播50多个国家或地区。在当
今世界上，博恩•崔西是个人职业发展方面最成功的演说家和咨询师之一。
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推荐入门选手阅读，销售，首先是有销售的心智模式，而后才是方法、技巧和策略。
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博恩·崔西这位顶级的演说家不陌生，陌生的是他靠什么立志前行，今天看这本书能有
结果了，赞！

-----------------------------
销售行业的典范。这个必须读，要不然自己以后怎么被套的都不知道。。也许他们销售
可能就把你当试验品。呵呵
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书评

很少有看销售类书爱不释手的感觉，这本书就让我有了爱不释手的感觉，所以就一口气
读完。书中介绍了博恩·崔西30多年来从事各类产品销售服务的销售成功经验，穿插了
不少销售实例，读起来一点都不费劲，轻轻松的就掌握了书中的销售诀窍，很不错的书
，对于销售人员的帮助和启迪也...  
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