
外贸营销实务

外贸营销实务_下载链接1_

著者:阿里学院

出版者:电子工业出版社

出版时间:2013-1

装帧:平装

isbn:9787121181276

《阿里巴巴电子商务系列:外贸营销实务》共有8章，前3章主要是介绍国际市场调研分
析，寻找潜在客户的方法和步骤，其他需要的出口准备工作，制订出口经营方案。因为
市场调研和分析是基础，要做好外贸营销，了解国际市场是最基本的，寻找进口商当然
也是外贸营销中最重要的开始。从第4章到第7章，重点解析出口贸易磋商的各环节，包
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括询盘分析、询盘回复、报价核算、报价技巧、贸易谈判、寄样、外贸单证等。第8章
主要介绍了支付条款的相关知识，这一章放在最后是因为支付方式和收款对外贸业务来
说意味着最后的环节，也是最重要的，另外国际上资金流动和收付相对国内来说是有非
常大的差别，所以熟悉多种支付条款并根据具体情况灵活运用是关键。
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阿里学院资深培训师

从事外贸行业8年以上，曾在大型跨国集团公司担任外贸部经理，专业从事电气装置，
光源器具以及智能控制研发、生产和销售，多次率团参加国际大型展会，专注于中小企
电子商务的研究课题。擅长的培训方向：网络营销实战、外贸营销实务、单证实务、供
应链渠道建设管理等。

作者寄语：不积跬步，无以至千里。

Step by step the ladder is ascended.
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