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你更喜欢看电影还是更喜欢读书？
多数人的答案是看电影。因此，如果可以通过看电影的形式达到读书的目的就好了。多
数人会将看电影归类为娱乐，而读书会被认为是学习。如果可以用娱乐的方式来达到学
习的目的就完成了一个成语：寓教于乐。

本书就是作者两年多来的实践总结，在企业中多次应用的心得和指导手册。看电影学习
法首先是提高学员的参与，投入程度；其次是学习结果的多样性，思考能力的训练在完
全立体互动中得到体现；第三是联系实际的应用性，以及实战的操作性得到明显的提高
。

作者介绍: 

孙路弘

销售行为学家 高级营销顾问

畅销书《用脑拿订单》、《用脑拿订单经典案例》作者、“中国营销第一刊”《销售与
市场》专栏作者

多次应邀参加中央电视台《对话》、《商界名家》、《经济信息联播》、《绝对挑战》
等节目。

2005年获得《南方都市报》的中国十大营销专家称号！

2003年获得《销售与市场》杂志十佳作者称号！

2002年获评中国经营报十佳企业培训师称号！

2001年获评京萃十大优秀培训师称号！
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水也太多了。。。看销售类的书还是得看美国的，想强化细节的话再读点日本的

-----------------------------
里面的电影都是好电影，很启发的书籍。

javascript:$('#dir_2042485_full').hide();$('#dir_2042485_short').show();void(0);
http://www.allinfo.top/jjdd


-----------------------------
左右脑销售，观察细节，谈判

-----------------------------
过去很少从销售的角度去看电影剧情和对话，很多电影单看剧情一般，但是感觉这种寓
教于乐的形式蛮不错的。SY

-----------------------------
的确不错

-----------------------------
据说用看电影的方式促进理论的学习是哈佛大学在九十年代创造的教学法，孙路弘老师
的这本书对电影的分析点到为止，只是起个引导思路的作用，跟销售理论的搭配我觉得
有点牵强，仁者见仁智者见智吧，不管怎样，经典的电影总是能启迪人生的。。。

-----------------------------
这个就是传说中的举例说明，榜样参照。

-----------------------------
有些概念还是很不错的

-----------------------------
孙老师不厚道，很多问题书中没有答案。莫非是你的课程推广？

-----------------------------
比我想象的好，很实用适合培训，对电影细节的剖析到位，适合捧着书重新看一遍电影

-----------------------------
看了几本销售的书籍，这本是我最有感觉的。

-----------------------------
sales的点还不如奸的好人系列，讲的都是浪漫的废话



-----------------------------
发现了很多好电影 呵呵呵

-----------------------------
想要做好什么事都得用心思花工夫

-----------------------------
精彩、精辟、经典

-----------------------------
以销售的角度和观点看待人 事 物

-----------------------------
好玩，有意思

-----------------------------
2009年我刚刚转到培训岗，就是从这本书拆出几门有趣的销售课程。

-----------------------------
寓教于乐。

-----------------------------
记电影名吧～再看电影。

-----------------------------
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书评

简评
孙路弘的书既有国外的基础理论支持，也很沾国内读者的“地气”，读起来没有太多的
思维压力，可以学到不少实践的经验和技巧。比如在书的一开篇，他利用一部电影的分
析，向读者抛出这几个问题：在大客户销售的初次拜访中，最重要的是什么？赢得销售
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团队中成员对经理真正的...  

-----------------------------
“影片教学法”始于哈佛大学，但是，如何收集到优秀的视频教材？如何在最短的时间
找到你需要的视频教材？我们为您准备了丰富的视频案例，详情请点击查看！http://us
er.qzone.qq.com/448553752/blog/1346415259  

-----------------------------
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