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今天，世界各地之间的经济交往越来越频繁，也就是说，我们面对的将是来自天涯海角
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、五湖四海的商人。而各个地方的商人在经商过程中依然在经营项目、活动范围、经营
风格、观念上呈现出迥然不同的特点。棋逢对手，如何过招？

本书就正是对中国和国外各地著名商人的地域性格与特征的深入剖析。相信本书必将会
成为有志于在商场搏击风浪的您的有力武器，让您和各种经商类型的商人过招时不再畏
缩。正所谓“知已知彼，百战不殆”，当您借助本书摸清了对手的脾性之后，天下将再
没有难做的生意！
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