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《摆谱:身份的潜规划(升级版)》讲述了摆谱，一种只可意会不可言传的社交语言。它并
不是成功者的专利。它在人群中如此普遍，几乎可以用司空见惯、源远流长来形容。考
察林林总总的摆谱行为，我们发现摆谱的目的与形式同样花样繁多：金钱，权力，能力
，人脉，品位……通过这些侧重点有所不同的摆谱诉求，每个人给自己的身份作出定义
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，并不断提醒他人：“这就是我！”“别忘了我是谁！”

作者介绍: 

资深营销人士，跨界思想工作者。摆谱学创始人，忽悠学集大成者。曾从事记者、律师
、营销策划等工作，对人性与商业？幕特别好奇。《新营销》杂志特邀研究员。
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社会学

心理学

实用

人际交往

社会科学
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谈判

思维

评论

很真实但不会让你知道的道理

-----------------------------
2015年10月1日 20:47:09

-----------------------------
快餐

-----------------------------
人人都有脸谱，给别人看就是摆谱……松紧有度、冷热自知.....

-----------------------------
虽然改革开放以后如雨后狗尿苔一般冒出无数巨富，但正如俺用词的粗鄙，这些财主的
确是有财无才的代表，极品者做人的基本素质基本浮云，而且是不畏浮云遮望眼，一身
德行那儿都显，积极呈现国内国外都丢脸的局面。在此等大环境下，一方面，不光夷之



长技如格调诸书重洋远渡，再版无数，本乡本土也急出一堆如*国淑女、*国先生等目标
明确、几日速成类礼仪书，就为得把一众豪富最短时间内练成会拿红酒杯、会切火鸡腿
的绅士淑女。那位说，没钱没闲的穷人们怎么办，当然好办，君不闻近年热词“装*”
乎，如果要开个清单，详列装*所能获得的N种好处，预计很辛苦。不过这世间多的是
逐利之人，只要有好处，不怕有多苦。于是，各种指南录也鱼贯而出，比如本书。

-----------------------------
一本理论结合实际的书,讲述了人们通过金钱,权力,人脉,品位等各种方式给自己的身份作
出定位，并不断向他人强化自己的独特性。当然，被特殊尊重更多是成功人士的诉求，
文中通过大量案例详细解读了那些地位高的人始终坚持而普通人大多不理解的做事方法
，有助读者开启富人思维,学习如何准确地自我定位，提高自身价值。美中不足所举大
多是成功案例，失败案例总是一带而过。

-----------------------------
你的摆谱显示着你的身份和阶级信息

-----------------------------
本书采用举例子+分析的方式进行讲解。更像是家里老前辈传授经验做法，但缺乏必要
的科学知识加以证明。部分案例网上无法查实，无法确认真实性。
你可以把它当成一本老一辈的野史经验总结，速读即可，大部分道理属于都知道但说不
出来。

-----------------------------
算是一本观点新颖的书，此书不错，有方法有案例，没有喷口水的嫌疑
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书评

摆谱在现实生活中如此普遍，超越了收入、文化、职务等限制，几乎成了人的本能。支
付能力强的人用名牌装饰自己，支付能力弱的人会用假名牌包装自己，而遇到婚丧嫁娶
，则更是主人家底与社会关系的大检阅。本书归纳的“热脸、冷脸、温脸”三种摆谱方
式，是成人之间用以显示和提高...  

-----------------------------
摆谱_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd

	摆谱
	标签
	评论
	书评


