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销售成交只需要一次简短的谈话！完全可能！
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在事实重于一切的现代商业环境中，“煽动式销售”越来越受到销售员的青睐，专家预
言“哈佛式销售”将完全被“煽动式销售”所取代，成为销售谈判的主流。

经过我们的努力，这本书终于与大家见面了。我们都知道，固定的思维模式不容易被打
破。而我们愿意把这本书献给那些有意改变思考方向，并希望在煽动式销售过程中找到
乐趣的人。——H&V Journal杂志社

本书受到了读者的广泛欢迎，因为它的语言不仅通俗易懂，而且包含了许多有效的建议
和指导。另外，作者在每章结尾处都为读者配上了相关的实际任务作为练习，从而增强
了本书内容的实用性。——《管理与培训》

布雷德迈埃尔博士的幽默和魅力使他成为交际大师。我们知道：谁要是掌握了他的语言
技巧，那么，在以后的采访或面试中就不会轻易失败。非常感谢他的培训！——奥利弗
·豪普利希 电子合作伙伴公司执行商务主席

谁都希望通过一次简短的谈话就可以达到销售目的。卡斯滕·布雷德迈埃尔博士向我们
展示了一种全新的沟通技巧，即利用修辞方法和心理学技巧，成功地引导销售谈话。他
和依罗娜·葛罗丝女士共同编著了这本书，书中的实例和练习以及对背景知识深入的阐
述引人入胜。通过阅读这本书，读者可以循序渐进地了解和掌握这种实用的销售方法，
然后应用到实际中去，同时也可以了解到，如何通过充分发掘自身的潜力的方式来取得
客户的信任。本书谨献给所有希望提高沟通能力的销售员、采购员，还有顾客！
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评论

我还是更认同哈佛式销售理念。几时偷拐抢骗也出本教程好了
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还需重读。书读百遍，其义自现。
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书评

“煽动”二字已把销售体现，也容易让人想到各种煽动式演讲的画面，演讲者很亢奋，
下面的听众很澎湃，但看本书会觉得并非如此，“煽动”更贴切的表述应该优秀销售人
员所具备的能力之一，煽动式销售是以不懈的准备为前提，抓住上下文、确切地谈话含
义、简明的内容及以客户为中心...  

-----------------------------
煽动式销售_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd

	煽动式销售
	标签
	评论
	书评


