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《团购之王:Groupon的创业疯魔史》内容简介：Groupon是全球最大的团购网站，也
是全球被“山寨”次数最多的公司。其据点遍布全世界500多个城市，拥有超过1.5亿会

http://www.allinfo.top/jjdd


员。它被《福布斯》杂志誉为：有史以来成长最快的公司。其营收从零增长到4亿美元
只花了18个月的时间。2010年底，Groupon拒绝谷歌近60亿美元的天价并购邀请，选
择独立发展，震惊全球。2011年11月，这个创办仅3年，由20-30岁的年轻人组建的公司
，在纳斯达克成功上市。

《团购之王:Groupon的创业疯魔史》将为你揭秘，Groupon年轻的创始人如何从一无
所有开始，将梦想变为现实，取得惊人成就。以及在短短的时间内，Groupon疯狂高速
扩张、遭遇“山寨”企业围攻，在如潮恶评中艰难上市等大事件背后的第一手内幕消息
。

你会从《团购之王:Groupon的创业疯魔史》中了解到团购这项风靡全球的商业模式的
诞生与发展的历程，了解到Groupon如何通过不断推出引领潮流的创新项目来占领市场
，成为“团购之王”。以及在这期间，Groupon与雅虎、谷歌、亚马逊、Facebook等
几大网络巨头公司之间展开的激烈商战。

Groupon白手起家的传奇创业故事及其管理者过人的勇气和胆识，将会永久载入美国商
业公司发展的历史，成为所有创业公司的标杆。

作者介绍: 

弗兰克·森尼特（Frank
Sennett），现任《TimeOut》杂志芝加哥分社社长兼主编。他早年毕业于美国西北大
学梅迪尔新闻学院，后主修创意写作，并获得蒙大拿大学艺术硕士学位。森尼特此前已
出版了七部著作。现在他和妻子与两个孩子一起住在芝加哥。
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管理

商业史

评论

流水帐，快速了解团购的发展史

-----------------------------
做平台的可以看看。

-----------------------------
写企业成长史比较有趣的一本

-----------------------------
记者写的这些类传记书大概都这样，好像是读完了，但又好像跟没读过一样。

-----------------------------
差

-----------------------------
废话太多。“如果对自己产品正在充满信心，你应该全身心投入，也应该懂得适可而止
”

-----------------------------
挺无聊的，干货不多。

-----------------------------
我觉得。。。是文笔和篇章结构的问题。。。【重点全错】



-----------------------------
GROUPON公司的兴起 成长 该书对我们了解美国文化 公司运营 互联网思潮都帮助极大

-----------------------------
敘事方式不是很喜歡老實說。。。

-----------------------------
写的略粗糙

-----------------------------
groupon的成长史，翻译一般。

-----------------------------
作为中信的书，这本不算精彩，一来太像流水账没有聚焦没有重点，二来英文翻译的痕
迹明显读来有点囫囵晦涩，主要可取的是记录了GroupOn成长过程中很多现实的麻烦，
而非像很多书给成功的公司套一层光环

-----------------------------
Groupon,关注很多但是没有机会使用过的网站。
创业，需要有良好的团队支持，仅仅靠一个人，是没有可能把这件事做好的。
对于好的想法进行商业化，要排除万难，坚持不懈，在摸索中发现其中的规律。对于盈
利点的选择，必须有前瞻性。当然，越早进去市场，越可以掌握主动权。
互联网，是大势所趋，必须在大浪中找到机会，找到激情，找到实现自我价值的平台。

-----------------------------
流水式的公司发展历程。

-----------------------------
这本书速读，内容较浅，没法评分。但里面最有价值的两个东西：1、对临界点的描述
，看了基本能顺着理解众筹和团购的逻辑。2、他为什么拒绝谷歌的天价并购邀约。

-----------------------------
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虽然，上市之后的Groupon也经历了不少风波，比如说创始人安德鲁·梅森离职，目前
的股价也早已跌破发行价。但是它仍然是有史以来，扩张最快的公司，它的成长过程值
得我们好好学习。
这本书更多是Groupon从成立到最终上市的一本流水账，详细介绍了起源、相关的人、
经历过的种种风...  

-----------------------------
或许对团购已经疲惫，作为满座网的创始人，看这本书的时候，反而没有任何的波动，
既不兴奋，也不唏嘘。 或许真的是因为年轻，满座网也没有发展成我们想要的样子。
现在，我深刻的觉得，一个好的点子只是是一个好的开始，他可能在几年内帮你积累财
富，可能在几年内评价“新鲜感...  

-----------------------------
团购之王_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd

	团购之王
	标签
	评论
	书评


