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真正的成功，只属于有影响力的人。

一个人能否成功，在于他能否拥有良好的人际关系，能否成功地影响他人。本书运用了
卡内基“与人沟通的九大法则”，让读者在短时间内拥有影响力，并快速建立广泛的人
际关系。

本书的可贵之处在于，作者对影响力的诠释不是纯功利的，其中蕴含着深切的道德人文
内涵——“感恩与宽恕”正是影响力的源泉。

作者介绍: 

黑幼龙

现任卡内基训练大中华地区负责人。他被誉为华文卡内基之父。

他创办的卡内基训练，连续18年来获得全世界卡内基加盟机构第一名的殊荣；他本人也
被台湾《天下杂志》评为21世纪对台湾社会最有影响力的人。台湾《自由时报》2007
年12月刊载了YES123网站的访问——要求20岁到40岁共3867位上班族，票选最希望追
随的前10位领导人。票选结果是——黑幼龙名列第三，王永庆名列第一名。

自1990年来，黑幼龙有多本著作在台湾地区出版，其中《破局而出》《赢在影响力》
《与成长同行》等书最为脍灸人口。

黑幼龙根据亲身经历写作的《慢养》(中信出版社2009年6月出版)荣登当当网2009年度
亲子教育类图书榜首，畅销10万册。上市1年，至今仍雄踞卓越网畅销榜。
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重视员工，让我赢得向心力结语：影响力，始终来自感恩与宽恕附录：心谈卡
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评论

努力去做，人际关系会好很多.
先读这本书的九条法则，再去看卡耐基的书，会好懂一些。
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