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企业经营管理的每一项成就都是经理人员的成就，每一项失败也都是经理人员的失败。
中外企业的无数案例都证明了一个结论：经理人员的学习能力、知识视野、理想、献身
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精神和人格决定着企业的经营管理是否成功。《经理人必备管理故事与哲理》是经理人
必备系统丛书之一，阐述了企业管理中的权力问题、决策问题、创新问题、制度问题、
文化问题、人性问题、沟通问题等内容，是一本管理者智慧的枕边书。

作者介绍: 

孙健，博士、教授、博士生导师。曾就读于兰州大学、青岛海洋大学、浙江大学，获硕
士、博士学位并从事经济学博士后研究，1996年6月荷兰提尔堡大学经济学高级研修班
结业。1990年以来主持国家自然科学基金等国家级课题4项；获省部级一二三等奖5项
；出版中英文专著12部，其中研究海尔的专著7部(部分著作已往国外翻译出版)，在《
新华文摘》、《管理世界》、《中国工业经济》、《财贸经济》、《世界经济》、《国
际金融研究》、《香港财经月刊》等凼家级期刊、海外期刊、国际会议上发表有影响的
论文170余篇。

研究方向：企业管理、资本运营、金融市场。
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商机◎50元一斤的桔子皮◎小轮椅的面世◎彩靴子◎无龙可屠◎钓鱼的启示◎池塘里的
大鱼◎听来的生意◎麦当劳的店面装饰◎时髦与冷门◎消费主流在哪里◎紫色棉被◎日
本电视机的产品策略◎驼鹿与防毒面具◎梭鱼和猫◎聪明的报童◎一“令”与二“虎”
第20辑
解读销售技巧——以柔克刚，先交朋友后卖产品◎钓鱼◎盲目的模仿◎两种记号◎遵旨
行事的教洲◎店里的时钟坏了◎以柔克刚◎一个人的人影响力◎自己的潜能◎新鲜的热
烧鸡◎女孩与小公牛◎三粒稻种◎两个死人◎—份礼物◎头号敌人◎一场无辜的官司◎
“三联”的经营之道◎诱导式销售◎对比销售◎搭桥与拆桥◎德鲁克的工作◎猴子爬树
◎沉香和木炭◎—块口香糖◎鸡的论文◎原价销售第21辑
解读产品开发——超常思维，首先模仿然后创新◎飞机上的日本文化◎凤尾裙◎粘在墙



壁上的金币◎揭短招财◎左撇子商店◎玻璃屋里的美人◎流水之声◎方便面的诞生◎赚
明天的钱◎表盘的妙用◎串巷卖艺的商人◎松下电器的主要产品◎被人收购的自行车◎
分开销售◎服装设计大王◎“长”字的西瓜◎变色毛巾第22辑
解读创新模式——与众不同，兼顾组织效率与执行◎宴会上的洗手水◎大鼻子小眼的佛
像◎丝米催生电话◎时尚女孩的顿悟◎装在楼外的电梯◎印刷出现问题的报纸◎与众不
同的宾馆◎向太太们买构想◎广告高招◎创新中求发展◎先予后取◎“拿掉”与“添点
”◎捧不碎的手表◎沉默时间第23辑
解读商业竞争——高瞻远瞩，只有多赢才能成就卓越◎塑料大王的战略◎从修理到生产
◎洛兜菲勒的石油经◎难忘的谈判◎双赢成就卓越◎强大起来◎独特与领先◎可乐之战
◎第三个应聘者◎被饿死的狼◎谁更聪明◎明辩时势◎高瞻远瞩◎放虎与归山◎排他术
◎呆若木鸡◎执行官的买卖观◎一英镑打败十万英镑◎柯达的反击◎先穿詹交钱的鞋子
◎定价的学问◎只有—个价钱◎“99”的魅力◎逐步降价销商品◎价如黄金的水◎大象
复仇◎“省优、音昏优——葛优”◎抓住眼睛◎“我们仍然喜欢你”◎狗吃猫食◎“火
了！”◎什么都没有◎看不到脚尖的胸罩◎初放的玫瑰◎“不能保持清醒”◎有的放矢
◎“最美的曲线”◎为鞋注人活力◎灰姑娘试戴水晶鞋◎“准备好破产”◎特殊耜片◎
厂长摔打吹风机◎“哦，亲爱的你去得太快了！”◎“何必受冷气的气”◎用电话传递
爱◎奇特的遗嘱第25辑
解读机会风险——点石成金，主动推开机遇的幸运门◎赌徒◎第一次机会◎创造出来的
机遇◎调酒的技艺◎小工人与大生意◎现金流◎小A的赚钱哲学◎点石成金◎世纪婚礼
的商机◎一只公鸡的聪明◎掉进坑里的驴◎广告墙◎好坏机会◎谁是上帝◎机动与赢家
◎必坚商店◎最优秀的推销员◎商机在哪◎失败产品博物馆◎“抢劫”风波◎扑向枪口
的狼◎鸽子的故事◎想好就干◎慷慨的农夫第26辑
解读生意合作——智慧联盟，永远不搞单打独斗◎林肯立誓灭政敌◎一棵银杏树的争论
· · · · · · (收起) 
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