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《谈判的艺术:如何通过谈判赢得你想要的一切(畅销珍藏版)》针对每一具体情景选择适
当的谈判技巧、随机应变，使用高明的谈判策略以保证自己的利益，并带来双赢的结局
。事实上，每个高明的谈判专家并非天生，每个人都能通过认真学习谈判艺术、潜心积
累谈判经验而成为杰出的谈判者。当你学会了谈判，在生活各方面你都能争取到更多！

作者介绍: 

张然，女，祖籍辽宁，北京师范大学文学学士，曾在美国学习工作，从事出版行业多年
。曾主持策划多部畅销书作品，出版过多部励志图书，其中包括《现代礼仪规范读本》
《压力决定动力》等系列图书。
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5.正能量助你获取谈判优势
6.在气势上压倒对方
7.把对方的秘书变成帮手
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6.识破对手的谈判伎俩
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第八章 中场交涉，远离对抗性谈判
1.绝不在第一时间成交
2.避免对抗性谈判
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第九章 谈判策略，用战术轻松搞定对手
1.投桃报李，让对方步步登高
2.用蚕食策略提升议价能力
3.以“理”为中心，“情”是拿来讲理的
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3.与大客户谈判的技巧
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经典

口才

处世

商业

职业规划

樱姿化妆品

创业

企业管理

评论

感觉内容不是十分的精简和深刻，但是读了之后也看到了之前没有顾虑到的一些方向很
问题，也算有所收获。

-----------------------------
垃圾，没有一点干货
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无论你是一位谈判新手，还是久经商场的谈判老手；无论你是一位家庭主妇，还是一位
大学生；无论你是无意间发现了这本书，还是经朋友介绍开始关注到这本书；无论你是
在第一时间就发现了这本书，还是很多年后才看到。相信我，朋友，这本书会为你开启
一个新的视野，只要你静下心来...  

-----------------------------
谈判面对的是活生生的人，
只要有人在就会有不同的性情存在。谈判不止考验一个人掌握了多少谈判技巧，还在于
能够读懂人的本性，从人的本能出发，掌控谈判大局！  
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