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如果你已經對NLP很熟悉，那麼冷讀術，您一定要學會！！

本書所傳授的是在歐美日非常受歡迎的「祕密溝通術」，

學會它讓你明確了解「人類心理」與「顧客心理」，

以及「向對方的潛意識傳送訊息的方法」，

使工作？戀愛？生活處處無往不利。

http://www.allinfo.top/jjdd


碰上下列狀況的人請務必一讀！

●必須經常和不認識的人見面

●為職場上或私底下的人際關係煩惱不已

●覺得與人見面很麻煩，甚至已經討厭與人見面

●想要由自己來掌控自己的工作與人生

●希望擁有一個輕鬆愉快的人生

閱讀本書，你也能使人生「隨心所欲」。

因為只要有「信賴關係」，謊言也能成真！

◎你知道「冷讀術」嗎？

它是一種能讓「工作及私人生活隨心所欲」的祕密溝通術。

算命師、靈媒、教祖、諮商師……等「特定的人」所使用的「話術」＆「心理技巧」。

也是使工作．戀愛．私人生活無往不利的方法。

◎任何人都能使用！可運用於工作．戀愛．私人生活！

所謂冷讀術（Cold
Readings），是「運用對話及心理詭計，瞬間建立起信賴關係的技巧」。

「跑業務」「待客」「轉職．求職」「做簡報」「處理客訴」「電子郵件」「電話」…
…等等，可運用於上述所有狀況！任何人都能使用！

特別是在初次見面的場合裡，它能成為最強而有力的武器。

「只要受人信賴，於公於私都能隨心所欲」。

◎懂得「人類心理」與「顧客心理」！

讀者能夠透過本書明確了解「人類心理」與「顧客心理」。

你還能透過本書學會「向對方的潛意識傳送訊息的方法」。

特別是有許多成功者，都在無意識間使用冷讀術。

◎大多數人都不了解「建立信賴關係的方法」！

談到「信賴關係」，大多數人都只會想到「勤奮努力取得實際業績」，然後「獲得對方
的信任」。

但真的是這樣嗎？

做任何事都是相同的道理。即便你勤奮努力，但只要你努力的方向錯誤，就絕對不會有
成果。



「信賴關係」也是如此。

特別是在「人際關係」中，比起理論，「生理上的好惡」更為重要。

冷讀術即為最強力的「建立信賴關係的方法」。

它可以幫助你

．馬上和初次見面的人建立起信賴關係

．改善目前的人際關係

◎「說話術」「心理學」都已經過時了！

至今市面上出版了許多「說話術」「心理學」等書籍，

作為改善溝通的方法。

但是上述這些技巧真的能使人際關係變得圓融嗎？

盡是些流於表面的技巧，可以說缺乏實際的功效。

因為對人類來說，「生理上的好惡」是最為重要的。

使用這種小聰明般的技巧，反而會令人抗拒、弄巧成拙。

然而，冷讀術卻是

「不給對方抗拒的餘地，往生理上的弱點長驅直入」的技巧。
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已购

-----------------------------
基本点：强迫选择(奥秘法、惯性法)，强迫回答(否定法、探寻法)。
基本步骤：建立信任，通用话题，核心归类，提供价值，为我所用。
附赠：基于微表情心理学的强力分歧法，基于多元形式干扰的消除遗忘法。再加一个多
重含义的冷读现象-说着无心听者有意。

-----------------------------
看了石井裕之的第一本书，然后就把他的书全买了，结果发现很多重复了。不过没关系
，只要有部分内容对我有用，这本书就值了。
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