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《超级职场力系列：超级销售力》用精练的文字和大量的图画生动讲解了销售人员如何
提升销售能力，如何消除顾客的各种疑虑。读者可在较短的时间内掌握《超级职场力系
列：超级销售力》的要点，并在实际工作中反复运用，打造自己的超级销售力。
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幸福进化俱乐部

俱乐部总部
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