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这是一本系统总结微信营销与运营的方法和技巧的经验性著作，所有内容都来自资深微
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信营销专家的实战经验的总结。

本书详细讲解了微信5.0公众账号的设计、规划与管理方法，如给公众账号取名字和ID
的技巧、编写欢迎语和自动回复的技巧、素材管理的技巧、推送内容类型和最佳推送时
间的规划等；系统总结了微信内容写作的3大要素、10大技巧和6大误区；全面梳理获
取、维护和管理微信粉丝的途径、技巧和禁忌；深刻解读微信运营的6大误区和36条军
规；全面总结微信营销的方法、技巧、系统思维，以及用于营销和销售的“鱼饵产品”
的设计策略；深度探索微信营销效果的量化与评估标准和方法；详细展示了教育、金融
、电商、传媒、餐饮、酒店、美妆、本地商家、淘宝卖家、门户、论坛、民营医院、自
媒体、明星等如何进行微信营销，以及如何玩转朋友圈中的电商。书中包含大量成功案
例，对案例的实施过程进行了较为详细的展示和解读，同时对案例中的经验进行了总结
，颇具启发性和实践性。
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资深网络营销专家，有12年网络营销实战经验，担任多家企业营销顾问，是微信营销和
微博营销领域的先驱者和深度实践者。2013年2月开始先后为医疗、餐饮、美容、媒体
、教育、B2C等多个行业策划并实施了微信营销与运营方案，取得了丰硕的成果，积累
了丰富的实战经验。

人民网专栏作家，艾瑞、易观国际、派代网等多家专业媒体特邀作家，撰写了大量关于
微信营销与运营以及与移动新媒体营销相关的深度文章，被各种媒体大量转载、报道，
在业界颇有知名度和影响力。

“总裁网络营销”课程导师，开设了“网络营销总裁”班、“微信营销总裁”班，致力
于将“总裁网络营销”打造成为微信营销与运营领域的第一品牌。
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kindle# 后面的案例太水，有幅图差点把劳资吓尿，用户体验咋弄的？！必须-★
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-----------------------------
需要实操后才知每个法子的有效性

-----------------------------
干货不多。

-----------------------------
同样只做论文参考可用，没有太多价值

-----------------------------
还不错，讲了微信运营中需要注意的问题和基本的操作、方法，值得初学者学习

-----------------------------
写的泛泛～勉强看完，凑字数嫌疑太大

-----------------------------
不知所云，二道贩子，废话多多，浪费人类的时间和纸张。

-----------------------------
快速阅读吧这种书，没有精读的必要，跳着看

-----------------------------
我们老板买来让我们看的，简直难以置信这种拼拼凑凑的东西也好意思出书。。

-----------------------------
通篇都是3大纪律8项注意的文体，作者自己也承认他就愿意这么写，在网上发帖这么发
没人追究，但是这样就出书也太不严谨了，36条军规可以是35也可以是37，很轻松就
能合并或补充。通篇也没什么让人印象深刻的亮点，就是把大家都知道的给总结了一下
而已

-----------------------------
用一个小时看完的书，也许是自己想获取的点没有在这里。顺德汽运是一家道路运输企
业，会关注我们的微信的人主要是乘客，而且所买的商品是车票，有一定的被动性，与
其他商品的销售方式不同。唯一觉得要提升的是这个微信号的服务，如会员卡服务的推
行，公交、长途班次的查询用户体验的提高，其他附加功能的完善，如失物招领、包车



租赁与维修的服务延伸。

-----------------------------
毕竟是一个比较新的领域，案例比较少，而且以商品营销为主。

-----------------------------
借鉴了自动回复功能的设置和关注欢迎语

-----------------------------
总结版 还不错

-----------------------------
翻看一下感兴趣的章节，kindle借阅的

-----------------------------
还行吧，放在当时可能挺有效的，但是今天，里面的成功案例里的公众号，我搜了一下
，有一半都嗝屁了

-----------------------------
干货不多，某些理念性的东西可以看看

-----------------------------
重复内容有点多，感觉是腾迅的推广书，互联网思维并不突出。不过还是有那么一点点
实用的小技巧。

-----------------------------
一本写企业运营微信公众号的书。
我并没有精读，从来没有干过的，想了解的可以看看。 理论+案例。

-----------------------------
对于这本书，我是选读的，只看了写作技巧的那部分，感觉作者如果能够把个人和企业
写作技巧分开就好了吧。 内容有些简单

-----------------------------
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书评

我是顶峰导师琴琴【1755258512】在微商路上我教你如何在各个互联网上打开陌生人
市场，解决货源的问题,解决客源的问题,还有【10分钟出单秘诀】，教你精准粉丝主动
加你为好友的方法。每天增加50-100精准客户！！！
做微商，产品很重要，好的产品可以吸引更多回头客。...  
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