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与《新解决方案销售》配套的实用手册，包含的全部图表、工具、模板、示例，简明实
用。

作者介绍: 

基斯.M.依迪斯，Sales Performance
International(SPI)公司的主席、高级管理合伙人，是解决方案销售方法的创建者，在全
球提供解决方案销售的培训和咨询服务，全球有超过100万名销售人员及许多世界财富
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500强公司受益于解决方案销售，提高销售绩效。
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销售

工具书

项目销售

营销

经济学

管理
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方法论

思维

评论

*
端对端（End-to-End）：拜访前规划、激发兴趣、诊断问题、形成构想、掌控销售、顺
利成交、售后跟踪，并利用该流程预测、找出、分析、汇报、管理与指导每个销售机会
* 销售=痛苦x权力x构想x价值x控制 *
销售漏斗/里程碑：潜在客户10%→支持者25%→权力支持者50%→决策定案75%→等
候结案90%→成交获利100%

-----------------------------
还需要融会贯通练习

-----------------------------
同事推荐，对于刚入行销售还是有不错的借鉴意义

-----------------------------
武宝权老师的书非常经典，解决方案销售是一套科学严谨的体系，值得认真读

-----------------------------
为什么只有实施手册？原版的书居然搜不到？

-----------------------------
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书评

英文单词“solute“['slt]溶液，溶解作用，分离，它是化学上的词语。老外用这个
名词来表示这套销售方法论，“solution
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selling”意思是“融入客户采购流程中去的销售方法”。
《解决方案销售》中的14个销售工具： 1，客户概况表； 2，关键任务表；
3，痛苦链； 4...  

-----------------------------
这本书是我在文轩书店看见，比较感兴趣然后买的。
他的内容都是比较简单，但是那书的内容还是应正了本书的标题，实施手册。他给了很
多图表和模板，一些更实用的工具辅助你完成销售工作。
虽然简单，但是如果你能够把这些工具应用起来，相信对销售工作还是很有帮助的。
主要是...  
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