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“消费者想要与众不同的，专属于自己的产品——而这本书能告诉你怎样建立起忠实的
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顾客基础，如何进一步发展。”

“弗林和范凯特根据自己在订制界获取的经验，博采诸多专家的建议，为想要开创订制
业务的人提供了富有洞察力的指点。”

“对于所有企业家以及任何对商业未来发展有兴趣的人而言，这都是一本必读之书。”

“这本书将人们展现自我，追求个性的过程娓娓道来，并且指明了今后的发展方向。”

作者介绍: 

安东尼•弗林Anthony Flynn

2006年南加利福尼亚大学商务专业毕业后，弗林和他的母亲艾娃•比斯一起创办了世
界上第一家生产订制能量棒的公司YouBar。到现在，弗林已经将YouBar发展成一家年
销售额达到7位数的公司。此外，弗林还会以订制化如何改变食品产业为主题进行讲课
，他也会接受那些开启订制食品业务的公司的咨询，并提出相关建议。

艾米莉•弗林•范凯特

哥伦比亚大学巴纳德学院英语文学专业，2006年，任《新闻周刊》驻伦敦专业商业记
者，负责报道主要的经济动态，包括国际住房市场、全球奢侈品交易、全球变暖及绿色
环保运动对大企业造成的影响。随后，作为美联社的商业记者，范凯特对2008年全球
经济危机进行了详尽报道，《国际先驱论坛报》《今日美国》等全球多家媒体都对此报
道进行了转载。

丹尼斯•弗林（首席调查员）

2007年，19岁的弗林成为YouBar营销、广告及社交媒体负责人。刚加盟时，公司只有
一个5人小团队，但在弗林的积极努力下，仅仅两年后，YouBar就已经变成一家拥有超
过30名员工、业务兴旺的企业。在带领YouBar营销及广告部的同时，弗林于2010年完
成了南加州大学的学业，获得经济专业学士学位。现在弗林住在洛杉矶，是YouBar营
销及社交媒体总监。
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只能说提供了一个新的市场方向，书写的还是不怎么样的，感觉很敷衍。把这本书适当
做些删减，应该会是一篇很好的宣讲稿。但也仅此而已。

-----------------------------
在国外的成功是必然的，国内就属于非常小众的需求了

-----------------------------
这必将是一个私人订制的时代

-----------------------------
有时候也得看看这个世界商业发展的新走向——读毕，的确有收获，但可能兴趣不在此
，很多地方的理解都很粗糙

-----------------------------
里面的案例OK，确实产品与服务的个性化的程度都在不断提高，这是趋势。可以从原
因和过程，反馈等部分写一下，会让内容更加合理充实。

-----------------------------
私人订制，其实质就是利用互联网的特性与柔性制造链条结合。当制造插上互联网的翅
膀，人人都将收益

-----------------------------
长尾，个性化订制，大规模标准复制

-----------------------------
正在读，希望对自己的事业有帮助

-----------------------------
理论和案例结合着讲，可以快速入门，案例丰富，唯一的弱点是相应的图片过少，有时
不够直观。

-----------------------------
很老的观念，很新的玩法。



-----------------------------
这个是学姐推荐的，来看看感觉不错，挺喜欢这种管理类的书了

-----------------------------
概念不错，但是车轱辘话来回说。写essay凑不出字数的人可以学习学习

-----------------------------
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书评

未来经济模式的思潮中信息技术对传统行业的改变促生了互联网+模式，2c的互联网巨
头转型2B的趋势明显，是否进一步颠覆传统行业仍需要时代检验，共享经济的思潮中
国在滴滴，ofo、摩拜单车模式下，以烧钱为荣的前提下，潮起潮落，产业如何暂且不
论，资本市场的追捧与冷落恍然如戏...  

-----------------------------
《私人订制》让我了解到消费者根据不同类型/年龄/职业/地域/性别/角色，有不同的个
性。科技的发展、商业的进化使消费者的个性得到满足成为可能，只要愿意付钱，就可
以买到符合自己个性的的商品或服务。
但是日本和中国，都是集体主义为主导的国家，为了便于政府统治，国家对教...  

-----------------------------
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