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谢正是世界顶级企业MBI的金牌销售，已连续多年单单不败。殊不知，突如其来的MBI
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和远想的世纪大并购却在他升职的最关键时期发生，这使他不得不跳到最新成立的部门
，一切重头开始……

MBI特别成立win back
团队，要夺回被对手普惠占领多年的客户——中国移通。他被安排负责三个最重要省份
之一 ——湖南，但那里是普惠的大本营。

当谢正第一次上门拜访时，客户毫不留情地让他“滚”出去……移通总部在价格谈判中
请来了“谈判之神”王芸生，将谢正等人折腾得死去活来……准备最后拍板时，人敬人
畏的MBI大中华总经理詹姆斯到了现场。

王芸山出人意料地将MBI的报价扔到门外，并宣称要废掉他们的投标资格，这下几乎让
所有人崩溃……是放弃还是生死一搏？顶级高层经理如何腾挪资源，锁定客户的真实需
求，拿下不可能拿下的单？顶着越演越烈的政治斗争，金牌销售能否在职场与业务上还
有突破？

【编辑推荐】

1.一部真实地展示销售人自我成长的小说，写的是“赤裸裸的真实”，其中99%的桥段
是作者的亲历经历。

2.迄今最实用的销售实战教材，如何永远立于不败之地.

详细阐述销售体系和销售技巧，从品牌的建立一直到如何和老板建立关系，再到如何调
动全公司的人为销售目标服务，完成不可能完成的任务……《做单》凭借其高超的实战
秘诀与技巧，至今依然是销售人成长必读书。

作者介绍: 

胡震生，手机视频社交微拍网创始人，其网站获得李开复、徐小平、汪潮涌和王石等多
位著名天使投资人投资。其在IBM中国供职八年，曾多次荣获IBM中国颁发的各项奖励
，获得全球多次嘉奖，并因为此书被列入全球“黑名单”。
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畅销书

评论

故事大概比鸡汤的杜拉拉真实得多。我觉得……主角挺猥琐的，让人心里怪不舒服。

-----------------------------
迄今为止读过的最好的应用书

-----------------------------
高手之间的过招，金字塔只有聪明的人才有机会爬。

-----------------------------
人渣！入门级销售水平吧。毫无职业道德和人品可言

-----------------------------
把自己的需求转化成别人的生死需求

-----------------------------
be flexible.

-----------------------------
2015年阅读

-----------------------------
最主要是真的



-----------------------------
mentor推荐的销售书籍。快速熟悉陌生领域的最好办法，就是先找到顶尖高手贴身模
仿，同时参照书里的理论相验证。首先处理决定成败最首要三个条件中的唯一必要条件
，再解决其余两个主要条件。要找到自己的跑到，跑得快、还要跑得远，所以到最后的
决定因素都是谁身体好。

-----------------------------
书里强调的分析相关人的真是需求，这个真是太妙了，现实生活真是这样，每个人的每
个决定，其实都是带着自己感情或需求的，如果能洞察对方的真实需要，基本就可以控
制对方的行为了，“料敌先机”大概也是这个意思吧。再有就是跳出桎梏，改变就是从
跳出桎梏开始的，人怕的就是沉沦，惯性；投资人生、还是投机人生，这个也很重要，
这两天刚好开始看 “看懂财经新闻的第一本书”
，开篇就讲了投资与投机。书里说的很多人做假卖pc，有的身陷囹囵，就是投机；主
人公跳出原来的网关、改行销售，都可算是一种人生的投资，通过改变提升自己实力，
让自己的未来充满更多可能。

-----------------------------
对于刚入门的销售来说，确实是一本挺好的书。不再迷茫从哪里入手，虽然术还是要历
练。

-----------------------------
希望不要让我失望！失望

-----------------------------
你是在卖自己的需求 还是在了解对方真正的需求

-----------------------------
这是一部读来很有趣的书，就是那种读一本书体验一种不同生活的那种。

-----------------------------
拜读了胡总的大作，超级精彩，超级励志，引发深思。
埋头苦读了数个夜晚，不时合上书思考，不一样的人生，不一样的世界，在身边，也似
乎能发现数个人的影子。引人入胜的故事，丝丝入扣的情感，流畅不羁的笔调。更加佩
服起作者的经历。

-----------------------------
一般般，书中的销售哲学简单来说是把握好所有利益相关人的需求从而控制局面，但最
后结局就是低价中标。倒是尺度够大，几乎指名道姓的点出了相关厂商，为本书增加了



些噱头。

-----------------------------
职场第三本

-----------------------------
80%的美国女孩第一次是在君威的车里。

-----------------------------
改变了现阶段的一些认知。

-----------------------------
钻戒与刀子，术与道。

-----------------------------
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书评

前大半段，看的是热血澎湃，
如教给俞弟的面试技巧、做单的形势判断、对高层人员的琢磨、二十个字以内的语言清
晰明了还有刀子和钻戒理论等，
都是一个个全新的知识点，只是师傅领进门，修行在个人。
还得靠实际操练，变成自己的体系、理解点，才能完全领悟。 不知道世界上有多...  

-----------------------------
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