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百萬業務員才知道的事－－手寫的驚人力量

透過本書讓你贏得顧客信賴，業績手到擒來！

明明交換過名片，卻怎麼也想不起對方的名字？

http://www.allinfo.top/jjdd


上個月的會議內容和結論，只剩下一片模糊的記憶？

已經和客戶開過Ｎ次會，卻總是鬼打牆就是無法拍板成交？

「客戶需要的是『了解自己的人』！跑業務想拿下合約時，記憶力不重要，需要的是『
記憶量』！但是我們的記憶力根本容納不下龐大的客戶溝通資料，所以，一定要手寫筆
記。將龐大資料手寫記下來，再擷取所需內容，精確地使用於關鍵場合。」──中村信
仁

在低頭族時代，你更需要「一冊一顧客」手寫筆記術！

為每位客戶準備一本專屬筆記本，透過「手寫的魔法」，

讓你「營業成績」、「顧客經營」、「時間管理」指標通通上漲，

下個月就輕鬆為自己加薪30%！

真正成功的百萬Top Sales，不只是會議的內容和結論，

更會把和主管、客戶之間的「閒聊過程」都記憶下來！

學會「手寫筆記的方法」，一個月前的會議協商，

就像昨天才發生的事，清清楚楚地浮現腦海！

‧堅守「一冊一顧客」筆記鐵則

‧A5尺寸、64頁的方格筆記本最實用

‧每週一就是你的「超級夢想日」，不要排定任何約會！

‧第1～3頁的文字，讓你預見未來成交日

‧會議商談中，筆記只寫在左頁！

‧區分左頁與右頁的手寫筆記妙法

……還有更多獨創性的百萬業務員手寫筆記工作術！

作者介绍: 

中村信仁

1966年生，日本北海道人。破冰（Ice
Break）株式會社社長。高中畢業後，立刻進入採取完全抽佣制的外商業務公司工作，
同時生平第一次赴美國。從此展開往來日本與海外的兩地生活。在全球142個國家皆設
立分公司、擁有超過兩百年歷史的外商業務公司裡，歷經多次挫折，卻也創下銷售佳績
，從進公司的第一個年度開始，連續兩年擠進全球TOP10業務人名單中，成為成功的專
業銷售員。離職後，與東京大型書店合作，成立英語會話學校，成為關東地區屈指可數
的名校。

於22歲開始創業，現在以各大企業營業戰略顧問、人才教育、人才養成、人才聘用計畫
師等身分活躍於業界。以留下「好榜樣的大人背影」為使命，積極安排演講活動，並成



立業務速戰力研修班。並於日本札幌、仙台、福島、東京、名古屋、大阪、福岡、宮崎
開辦「中村式永業塾」，舉行夢想讀書會，協助各行各業的業務人達到顛峰。主要著作
有《業務魔法》、《工作魔法》、《業務大原則》、《業務之神》等。
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