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本书适用于职场、商场等各种人际场，针对大学生、白领、公司总裁等人士，讲透了人
和人相处的本质。本书用生动的案例与可实践的方法告诉我们：在和他人相处与合作的
过程中，我们怎样才能让自己成为“主要人物”；在不为人知的情况下，我们怎样有逻
辑地说服他人、有规则地去影响他人；“权威”、“影响力”、“等级”、“价值”、
“能力”，这些关键词背后都有怎样的逻辑规则？人类社会，终归是属于“人”的社会
，搞定了“人”，也就搞定了一切。本书附录总结了影响他人的经典法则，掌握这些原
理与方法，你将避开社会上96%的陷阱。
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评论

还是比较喜欢纯粹的心理学。营销类的不管怎么诚恳，还是有目的在。喜欢纯粹的心理
学那种什么也不为。

-----------------------------
比第一本好太多，以前挺抵触这些所谓的歪门斜说，但是现在自己很吃这套，而且嫌弃
自己不够活络，错失了很多机遇。自己为可以改变世界，到头来还不是被世界改变哈啊
哈。看完这个配合厚黑学看。

-----------------------------
机场书店读物就别太高期待了，打发下时间还行，最近越来越感觉，能不能听懂别人的
弦外之音还是要靠悟性。

-----------------------------
职场生存术

-----------------------------
火车站买的一本畅销书
看完了。。是有实用价值的，一个社会这种书是畅销书，这个社会很可怕。

-----------------------------
巩固为人处世的经验，值得年轻人花半小时看看。总裁、高管就不用看了，全是些浅显
的废话。书名与内容也确实无关，骗钱之作……

-----------------------------
这跟洗脑术有毛关系啊？！

-----------------------------
有点过了。厚黑太明显

-----------------------------
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-----------------------------
有这么差吗？怎么我觉得耳目一新呀？可能是第一次看这类“有用”的书吧，感觉作者
至少是很有诚意。

-----------------------------
直白可用的道理 可用

-----------------------------
从来没看过这类型的，哎呀

-----------------------------
看了这本书后，更坚定了我做一个自由职业者的决心。书很残酷，但也很现实。西方人
比中国人直接，是因为他们没有经历2000年集中皇权的洗礼，人治社会和法治社会的
规则是不同的。学了西方的思想用在如今的中国，会吃亏。

-----------------------------
这跟《洗脑术》的作者是同一个人吗？第一本书还在讲道和术的区别，这本书上来直接
就各种术，还不高级~~~

-----------------------------
低配版厚黑学

-----------------------------
厚黑学

-----------------------------
不记得什么时候买的了，很快餐，肤浅，流于表面

-----------------------------
有些用处的

-----------------------------
还不错哎



-----------------------------
现在越烦此类书了！并卵！

-----------------------------
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书评

太垃圾！本书并非讨论如何按照逻辑思维说服他人！通篇仅仅阐述了一个观点：中庸处
世！凡提出话题，却不提出解决方法，仅随便列两个后汉三国红龙梦之类的故事，证明
他提出的问题在历史上是出现过的！作者在文中提出的任何设问，都找不到答案！例如
：影响力是怎么形成的？你说...  

-----------------------------
读后感：此书的内容自己当初设想的相差比较远，以为本书会有已经策略怎样去说服别
人增加自己的说服能力和谈判能力；实际上完全不是，讲的是权力、能力和影响力。开
篇读了几页，作者的历史沉淀比较多，读了很多历史故事，启发比较多。作者用历史事
件和当今职场做了个类比，自己5...  

-----------------------------
了解过职场，但是第一次如此犀利得把职场的真面目剖析得如此真实。这本书是边读心
边在叹息的，职场真的可怕，城府太深，你会被逼着走向这城府。
虽然大多是写关于职场，但是也扩充了很多其他的思考。让我觉得最受影响的是，我们
需认清自己的能力，不能虚夸，最主要的是懂得知足...  

-----------------------------
现在在一个单位干到老，干到死的情况，有，但很少。大部分人都会有几次甚至多次辞
职跳槽的经历，那么在这种时候个人到底是基于什么原因做出这样的决定，恐怕有时自
己都不太清楚。 概括起来，大致有八种因素促使一个人选择辞职，另谋高就。
①为了创业 这样的人属于较为清醒...  

-----------------------------
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