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本书以7大心理学原理为核心，在揭开说服真相的同时，手把手地教你如何一步步提升
自己的影响力，如何通过一系列隐密的技巧获得对方好感，进而控制对方的思路，直到
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成功说服对方。

·永远不要妄想改变他人的初衷

·给他想要的，或者强调他恐惧的

·人最愿相信自己，其次是权威，再次是“事实”

作者介绍: 

文建祥，深圳生普卓越集团董事长，中国最受销售人敬仰的培训讲师之一。投身销售20
年，缔造了一个由草根到亿万富翁的传奇。以其亲身经历创作的励志小说《年轻人，干
销售去》，改变了无数人对销售行业的认识，从而引发了年轻人投身销售，追逐财富梦
想的热潮。
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标签

销售

说服力

好书，值得一读

我想读这本书

年轻人

技巧

文建祥

说服他人

评论

只有我一个人觉得这个书有问题么？没文化的人写出来的书就算再接地气，也是没文化
的书啊。

-----------------------------
里面有很多的鸡汤，不过还是系统的讲解了销售，作为干好销售的第一本读物

-----------------------------
销售是好工作，怎样做好销售

-----------------------------
在生活中，我们经常会听到“说服”这个词。留心观察四周你会发信啊，说服几乎无处
不在：销售员说服客户卖东西，男生说服女生和他交朋友；领导说服下属用心工作；员
工说服老板给提提薪水；父母说服孩子好好学习……几乎每一人次的交流中都存在着说



服和被说服。

-----------------------------
虽然这本书的主题是销售，不过说服力作为日常生活中必备的技能，想要提高说服能力
，本书还是值得广泛阅读的。

-----------------------------
说服的真相是顺应对方的想法？

-----------------------------
心态决定结果

-----------------------------
很想读一下

-----------------------------
顶级导师教你如何快速读懂和说服他人的4大技巧和7大心理原理预计5项说服步骤~

-----------------------------
一本教我们与人相处的书，也可以说是一本说话之道吧

-----------------------------
文建祥教你如何把话说的有感染力

-----------------------------
记住我们所说的每一句话，不管是积极的还是消极的都会在我们身上产生效果。如果还
没有产生效果，并不是没有效果，而是暂时还没开始产生而已。我崇拜语言的力量，如
果可以的话，请大家都看看这本书，真的很不错。

-----------------------------
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市面上每年都会出很多关于成功学的书，然而很多却是拼凑而成。但是我最近阅读的这
本《说服力》，于我而言却是一本让我受益匪浅的书。
身为深圳普生卓越集团董事长，作者文建祥显然有很多销售经验。在这本书中，他将这
些经验与销售实战中会碰到的七种心理现象做了结合，最终成为...  

-----------------------------

-----------------------------
读了这本书让我对声音的力量有了重新的认识，我们的生活由一个个说服和被说服构成
,不是去说服,就是被说服。说服力几乎成为一个人成功的最重要的能力。
这本书可以让你知道，一个人的说服他人的能力受身份、地位、职权、人际关系和以往
在他人心目中的印象等众多因素影响,但说服...  

-----------------------------
我很佩服能够从事销售行业的朋友，我经常找他们沟通交流，发现他们从事了几年之后
，变得简洁干练，特别羡慕，而且口才非常好。但我是一个行动力不强的人，所以只能
够通过书籍的阅读来提升口才方面的技能了。《说服力：让销售回归简单》，这本书结
合着七大心理学的原理来讲，...  

-----------------------------
著名的的销售专家文建祥出过一本《年轻人干销售去》，本书是其系列作品之一，是一
本专门讲说服力的书。所以书探讨的虽然还是销售，但是说服力这个主题还是值得所有
读者好好品读的。
生活中离不开说服力，学会如何说服对方，也不只是为了干好销售。 小到柴...  

-----------------------------
说服别人不是一件简单的事 ——读《说服力 让销售回归简单 年轻人干销售去》
现在是商业的社会，销售能力或者说服力是非常重要的，它不仅关系到一个人的经济状
况，而且决定了一个人一生的事业发展的高度以及顺利与否。可是稍微接触过销售工作
的人，可能都有体会，...  

-----------------------------
拿到这本书的时候看到说服力三个字，心里首先想到的是，这估计都是讲的大方法一类
的书吧。但是在我拆掉塑封，有一种凸出来的感觉，感受到封皮质感的时候就想封皮设
计的不错嘛，先看看别人写的序吧。罗伯特西奥迪尼作序，那必须值得好好看一下啊，
《影响力》读过的朋友应该都知...  

-----------------------------



文/凡悦颜
销售是一个入门容易做好难的行业，成功的销售是达到一个双方各取所需，且内心得到
满足的双赢局面。所以在销售业流传着一句话，卖产品不如卖自己。那么如何把自己卖
出去呢?这里就涉及到沟通，也就是说服力的运用。文建祥作为深圳普生卓越集团董事
长，拥有20年的销售经...  
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