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SAP公司的CEO(首席执行官)孟鼎铭先生无疑是高科技行业最成功的CEO之一，其卓越
的商业领导力不仅获得多家组织及机构的认可，2013年以杰出的商业领导力荣登Irish
America杂志发布的“100强商业领袖”排行榜，更是获得了员工的称赞。
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在这本自传中，孟鼎铭先生回顾了自己的职业生涯，16岁即创立了自已的公司，练就了
丰富的营销经验。创业成功后，加入施乐公司，成为一名推销员，凭借天生的销售技能
，迅速成长为公司的首席推销员，并由此走上管理岗位。2008他年加盟SAP公司，2014
年登上了SAP CEO的宝座，但这并非其职业生涯的顶峰……

作者介绍: 

孟鼎铭(Bill McDermott)

SAP全球首席执行官

获得西北大学凯洛格商学院的MBA学位，并完成宾夕法尼亚大学沃顿商学院的高管培训
课程。他在施乐公司工作过十七年，从一名销售员成长为公司最年轻的高管和事业部总
裁。在2002年加入SAP之前，他担任过Siebel
Systems公司的全球销售与运营执行副总裁和加特纳公司总裁。

乔安妮·戈登(Joanne Gordon)

畅销书作家

曾经在《福布斯》杂志工作过十五年，负责有关商业领袖的报道。她此前撰写过七本书
。

‘

译者简介

王茁

上海家化联合股份有限公司原董事、总经理，上海佰草集化妆品有限公司原董事长。出
版过三本专著、十四本译著。
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评论

激励很重要

-----------------------------
真心非常精彩的书！passionate！

-----------------------------
从格子间到总裁室的职场传奇； 从创业企业到全球化公司的管理哲学；
全球最大软件公司的经营管理之道。

-----------------------------
Run simple, run positive, run curious.

-----------------------------
我一直想了解施乐，没想到孟鼎铭之前就一直在施乐，做硬件如果最后不转软件或服务
的话真的很难，而做硬件本身的基因会导致很难转软件和服务。后来孟自己转会到软件
公司了，做软件的销售，其跟施乐的相同之处就是都是2B而且是to五百强这种大B的销
售，孟成为CEO后制定了新的增长策略，包含核心业务的拓展、云化、开拓移动终端，
通过收购赛贝斯、成功要素、Ariba等公司，通过推出Sap
hana，通过云平台实现以上三点。另有一本讲sap2000年以前历史的书《SAP德国造》
推荐。

-----------------------------
中学就开始送报，十七岁开始管理自己的便利店，全情投入工作的同时也不放松对未来
的思考和规划，我无怪乎他是老板我是打工的

-----------------------------
一位充满激情的CEO

-----------------------------
很励志的一本书，有梦想也勇于去追寻梦想，关键时刻也敢于站出来为自己负责。其他
印象比较深刻的还有两点，一个是经营便利店一直询问客户是谁，然后找到三类客户让
便利店生意蒸蒸日上；另外一个是关于销售的思考角度，从商家出发，为商家提供解决
方案帮助商家提升效率，而非单纯的为了售卖产品。



-----------------------------
●
从销售成长为CEO，非常擅长于做业务，擅长于将业务最差业务变成第一名。主要方法
论是：乐观（对未来乐观），"不可能"目标（定目标，并忠于目标，想一切办法来完成
），接地气（从一线、顾客找问题），激活团队（统一思想、激励头部），精细化管控
（控制每一步，抱着你直营）

-----------------------------
在youtube上看到一个节目，其中一集讲SAP的CEO，虽然我的英语只有半调子水平，
但也隐隐约约感觉到这个人的锋芒，发现自传就立马买下来了。读完之后的最大记忆点
，应该在于立志这件事，以及百折不挠的积极行动。书里其实还有很多细节，如何管理
和激励团队，空降之后如何切入新环境和新团队，市场变化后如何重新制定新战略，都
有作者自己的思考和方法，得抽时间出来写一篇长文来梳理下，多读这些商业传记，对
于训练商业思维非常有用。

-----------------------------
在图书馆找到这本书，前面几页很吸引人，工作、梦想在比尔·麦克德莫特（孟鼎铭）
那里是积极和乐观的，从初入职场到成为CEO，每个角色都保持着这种态度，不忘初心
。比尔的家庭父母和妻子都很有爱，喜欢这本书，也有所感悟。

-----------------------------
五百强最帅CEO

-----------------------------
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书评

全书的主旨是：从小便利店到大跨国公司，作者扭转乾坤，招财进宝。
作者在国内知名度不高，书放在清华图书馆1年，崭新如初。以营销至上来说，作者应
和史玉柱一类人。产品不是太差，但能让很多人买。。
一个激情饱满的人，全身心投入到工作。这个让我深深的敬佩。 一个善于分析...  

-----------------------------
我之所以会想到和大家分享我个人的成长经历，是源起于这样一个想法，即希望能以此
来激发大家去鼓足勇气、饱含激情地开启属于每个人自己的“逐梦之旅”。再者说了，
我周围越来越多的人也一直在建议我写一本书，我觉得“恭敬不如从命”应该是对他们
的最好回应。也因此，我...  

http://www.allinfo.top/jjdd


-----------------------------
逐梦之旅：SAP全球CEO孟鼎铭的职业传奇_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd

	逐梦之旅：SAP全球CEO孟鼎铭的职业传奇
	标签
	评论
	书评


