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互联网+时代，教育行业如何进化和重构？传统教育巨头、互联网大佬、新创企业如何
争夺市场？

“互联网+教育”关键词：发展趋势、市场格局、三大板块、商业模式、教育生态圈、
C2C、O2O、K12、MOOC等

“互联网+教育”商业案例：淘
宝同学、百度教学、学大、新东方、101网校、学而思网校、YY、自化创意、100教育
、网易云课堂、K12国际教育等
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有一点点参考意义吧，没什么深度
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-----------------------------
已送人

-----------------------------
没啥内容，早就过时了。

-----------------------------
按照道理说，这本书出版时间是2015年，在线教育属于井喷的一年，但是并没有看到1
3年-15年国内在线教育井喷的几家在线教育的介绍。内容相对比较初级吧，内容倾向于
目前的行业格局（参考了几个数据报告），在线教育发展的商业模式，内容也都比较浅
……

-----------------------------
了解，无启发。

-----------------------------
还不错，整本书用了3天看完，主要自己最近不在状态，书看的越来越慢，回到书的内
容上，作为一个门外汉，对在线教育近几年的发展有了一定感性认识，只是确实内容有
部分重复，前后反复在讲；但总体来说整本书结构清晰，MOOC、K12及在线教育都有
涉猎，还行。

-----------------------------
还花了我5快钱从kindle
store里面买的。关键是这书，值不值5蚊啊。。。只能打一分。。。。真不造作者是研
究啥的。如果去除书中相似段落，估计书就只剩一半了。能把一本概念书写成成功学也
是水平。唯一丛书里面能得到的营养就是不用自己搜集各个行业报告的数据了。MARK

-----------------------------
枯燥乏味没干货，真敢起这么大一个名。全书最有价值的一句话
可以称得上“伟大”二字的产品必定是触及了使用者内心需求的产品，而非买单者的需
求。还是引用的。

-----------------------------
对我这种初级入门来说还算有点信息。但是还是太浅显，车轱辘话来回说，也缺乏深度
剖析。



-----------------------------
这本书算是讲在线教育的吧，只能算互联网+教育的冰山一角。了解一些在线教育的背
景倒是不用自己百度了。

-----------------------------
太烂了，完全是两个人利用热点话题胡乱拼凑的东西，章节非常混乱，内容随机重复，
几乎没有什么独特信息。本来很想找点这方面书看看，太失望了！

-----------------------------
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书评

现在的图书出版，越来越市侩。
有价格没内涵，高售价低成本没品质，粗制滥造，一堆的复制粘贴，新闻转图书，再添
加一些广告,编写几句噱头，到处是营销策划的文案。特别是中信出版社和磨铁文化，
烂书比好书多，磨铁更是几乎全是烂书。
图书只要是要花钱才能获得的，就是纯粹的商...  

-----------------------------
说是教育，其实是生意。金钱成为一张入场券。
以前的教育是【事业】，由财政出钱，讨论品质时不讨论钱。只要有户口和分数就能入
场，钱这道门槛较低，城里人可以接受，打工贷款也还得起。
现在的教育是【商业】，要想品质，就要掏钱，追求品质同时也要讨论钱的问题。要凑
够了户...  

-----------------------------
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