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看看国外是怎么互联网+的？

100个海外“互联网+”成功案例重磅呈现！囊括电商、品牌、移动、社交、零售、O2O
、物流、金融等；投资者寻求“百倍”项目、传统企业转型“互联网+”秘籍！

作者介绍: 

曹磊 中国电子商务研究中心主任、研究员

国内“互联网+”领域权威专家，中国第一套《互联网+》系列著作总编辑，也是中国“
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互联网+”智库发起人。

曹磊十年如一日专注研究与推动“互联网+”产业应用，尤其是在政府规划与实施、传
统企业“触电”、O2O、互联网战略与思维、互联网金融、电商物流等领域有着较深的
洞察。他不仅服务京东、苏宁云商、聚美优品、蚂蚁金服等全球知名中国电商和大量创
业企业，他服务过的全球知名跨国企业还包括亚马逊、eBay、新蛋网、Paypal、乐天
、Uber、Groupon、比利时邮政，以及新加坡等地等高级官员、企业高管等。还受聘
于清华大学特聘教授、浙江大学客座教授、上海交通大学主讲教授等多所国内一流大学
，累计服务数十家海外全球知名投资、基金、咨询机构，并帮助客户创造数以亿级的巨
额回报。

作为国内、乃至全球“互联网+”知名第三方意见领袖，曹磊每年接受英国金融时报、
彭博社、华尔街日报、新华社、人民日报、CCTV、中国新闻社等在内数百家境内外媒
体采访，并曾受全球最大电商传媒集团Internet
Retailer邀请，向美国电商近千家企业发表公开演讲，致力于推动中国电商业全球化视
野与战略推进，享有较高声誉，是国内少有的具有国际化视野的融“理论+实践”、“
思维+战略”一体的专家。

莫岱青 中国电子商务研究中心网络零售部主任、高级分析师

长期从事传统企业网络零售、O2O市场、社交电商、进口跨境电商、农村电商、海外电
商等相关领域等研究，并取得了一定成果。有海外大型企业工作经验，在海外求学与工
作期间走访和研究了不少电商企业，挖掘互联网具有价值的新模式，并且带到了目前在
国内的各项研究中。

每年接受数百家海内外各中央媒体、财经媒体有关网络零售采访，为电商行业最具知名
度的分析师之一。曾参与国务院发展研究中心《中国经济年鉴(电子商务篇)》的编写；
主编或参与编著的涉及电子商务、网络零售、社会化媒体营销、社交电商、商业模式等
报告数十份，在电子商务业界享有较大的知名度与影响力。
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评论

海外互联网案例大集合，都是很简单的介绍，没什么可读性，作为目录查阅就行

-----------------------------
现在活着的不知道还有几家？而且写的太过流水。

-----------------------------
这书真不咋地。每个公司只是泛泛而谈，一共三个部分：简介，商业模式，融资历史，
其中融资历史还是篇幅最大的，注水严重。其次，很明显作者的这些信息只是从网上摘
抄，有些用词不够正式，看起来不太舒服。

-----------------------------
一本海外互联网案例的大集合，是一个可以翻阅查阅的宝典，纵览所有互联网+平台，
互联网金融，互联网O2O的例子，但不管怎样，后浪前浪的创新，中国互联网的革新也
已经渐渐超前，领先世界了。

-----------------------------
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书评

文/江瀚
曾几何时，互联网开始在人们的生活中悄然兴起，移动互联网在智能手机和移动网络的
大潮中风起云升，不知何时人们开始张口“互联网+”，闭口“O2O模式”，这些人中
既有曾经的业界巨头，传统产业的魁首，也有新晋的青年才俊，互联网业界的翘楚，但
是问题却无疑出现了...  
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