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2015年是淘宝发生剧烈变化的一年，淘宝的领导层换帅了，淘宝规则又调整了，天猫
变邀请制了，淘宝的很多规则都在变化。在这次改变中，成就了能懂得淘宝规则改变目
的、平台理念的，并做出及时应对的商家；淘汰了那批不了解规则、不注重学习的商家
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。对读者来说，要想成为成功的商家，必须要学会理解平台的理念和商务的本质。《电
商数据化运营(全彩)》汇集淘宝市场容量分析、年龄和买家等级分析、宝贝价格定位、
上下架时间定位、淘宝搜索、无线淘宝搜索、数据优化标题等，对每章都做了非常详尽
的介绍，并列举了大量的案例进行说明，可以使读者对淘宝的大数据有快速深入的认识
，同时读者通过案例实操可以轻松掌握这些内容，并可快速在店铺中使用数据方法，是
淘宝店铺必备的参考用书。
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评论

书的内容和讲解没问题，适合小白看。谁要，99.9%新，我就大概翻了一下下…………

-----------------------------
第一次认真看完一本电商书

-----------------------------
看了，里面还有很多东西待消化和论证！希望多一种新技能……

-----------------------------
扫盲

-----------------------------
话术宽泛浅显而浮于表面，虽然能管窥一斑，但却不能识得是猫是虎。

-----------------------------
互联网的发展日新月异呀，里面介绍的很多工具都已经换了样子，或者没有了。不过分
析的方法还是很实用的，需要结合实际操作，才能好好消化。

-----------------------------
37/60

-----------------------------
最有效的解决方法就是在实操中掌握自己需要的东西，本书实操案例很丰富，荐！

-----------------------------
第一次深深被“数据”折服，始于几年前看过的一份财经刊物。彼时，对“数据”这一



概念的认识还相当模糊与空泛，而那份刊物以中国各城市各领域各时间节点的“大数据
”为依托，对未来经济走向和资本流动，甚至城市排名，做出大胆的预测和分析。这么
庞大的数据分析，精简详实无任何冗长赘述着实不易，也立时就吸引了我的眼球。当时
一边阅读一边啧啧称奇数据的神奇，也第一次明白经济体为何离不开数据，数据又是如
何驱动经济体前行的。

-----------------------------
运营实操的一本书，值得大力推荐

-----------------------------
好

-----------------------------
刚开始接触电商，虽然团队中有运营的人，但是部分细节及一些更深方面的问题团队中
相对比较弱势。看过这本书后觉得确实是有许多可以改进并且做得更好的地方的，很多
我们不知道的地方书上也都有涉及到，真的是一本很好的书。力荐！！想要做好的电商
必不可少的一本书！

-----------------------------
关于电商数据运营的的一本书，从在市场容量分析，到上下架时间，到标题实操的各环
节，可以更详细的看透淘宝的本质，洞察淘宝需要做的数据，提出可解决方案.

-----------------------------
看完感触很深，受益匪浅，是一本值得反复研读的好书！

-----------------------------
规模从小做到大，技术与业务相互支撑并非一蹴而就，重要的是把握住了变化的机遇。
最难能可贵的是能招募到合适的牛人

-----------------------------
很棒的一本书

-----------------------------
不错，写的蛮实在的

-----------------------------



实操讲解最具体的数据运营书，深入浅出，不仅可以学到操作，还可以学到思维。

-----------------------------
一本实战的电子商务实战书籍书籍

-----------------------------
满满的干货，推荐给所有愿意不浮躁、脚踏实地做好产品和服务的电商人看。

-----------------------------
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书评

练就数据宝典，玩转店铺运营 ——书评《电商数据化运营》 你见，或者不见，
数据就在那里， 不来 不去； 你理，或者不理， 信息就在那里， 不增 不减；
来数据的海洋， 让信息到你手边， 默然助攻，寂静欢喜。
上面这段小诗，是读完《电商数据化运营》后最感性的认识。数据...  

-----------------------------
喂，那谁，那电商，你懂数据吗 读《电商数据化运营》 文/方木鱼
我和老夏素未谋面，但我猜老夏是一个很热心的人，当然，也很细心。
老夏在签名本的《电商数据化运营》里送给我一段话：人要少一分盲从，多一分醒悟；
少一分攀比，多一分努力；少一分计较，多一分包容；少一分...  

-----------------------------
读完第一章，我就想到一句话，本来只是想要一张床，作者却送了一座房。读这本书的
初衷是，我开了一家淘宝店用来销售自己家的苹果，10月开店到现在，我才卖出两单，
当然与我懒于打理有关。这本书读至一半，我便知道，即使我勤于打理了（我最初理解
的打理仅仅是多发觉几个渠道进...  

-----------------------------

-----------------------------
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-----------------------------
举一个本书里有趣的小故事，天冷的时候，销售皮衣，数据分析在东北地区却不占据优
势，是东北的人不穿皮衣吗？为什么在这里看不到东北朋友的身影呢？
想知道答案的朋友可以看看这本《电商数据化运营》。
数据分析能干什么？数据分析能做的最直接的一...  

-----------------------------

-----------------------------
05年读书时办的二代身份证到期了，元旦前回一趟老家镇上换身份证，一路上临街的门
面和工厂门口都贴的招聘广告，以往过年看到的大部分是招熟练车工什么的，这回大部
分是招淘宝店铺运营、电商客服、平面美工什么的，而且开出的报酬普遍在5-6千。我
不禁感概：电商现如今真的是遍地...  

-----------------------------
评语如下：
第一时间拿到了这本书，一口气读完。想起了不久前马云在卸任演讲中说到的那句话：
很多人讨厌变化，但是正因为我们把握住了所有的变化，我们才看到了未来。技术也如
此，驱使我们从模仿，到改造再到创新的就是变化，把握住了变化就把握住了未来。人
生何常不是如此呢。  

-----------------------------
有趣的题材。
作为消费者，我在电商的交易情况在总体中处于什么水平？同消费相比呢？特征？
具体来说我主要是一个亚马逊用户，阿里系用得少。偶尔会用天猫，作为万能的淘宝用
。
从行为习惯上讲，亚马逊的模式很方便，它的目录非常好，filter也好，配合搜索框可以
得到有用的结果...  

-----------------------------

-----------------------------

-----------------------------

-----------------------------
电商神书，一下子高大上了，，从基础到高级面面俱到，没想到做淘宝还能这样做！
电商神书，一下子高大上了，，从基础到高级面面俱到，没想到做淘宝还能这样做！



电商神书，一下子高大上了，，从基础到高级面面俱到，没想到做淘宝还能这样做！
电商神书，一下子高大上了，，从基...  

-----------------------------
以数据为主，解读淘宝运营规则 文/巴奇俊
说到电子商务运营，主要就是把网站优化和设计好，提高用户体验，再做网站推广从而
引流新的访问流量，然后就是将引来的流量转化为有效的用户，再把有效的客户留住，
使其成为忠实用户。这是作为一个电商运营者，所要做好的工作，淘宝网...  

-----------------------------
当商家花费大量时间与精力在市场调研、市场分析后，商家如何将这调研分析的成果，
转化成实实在在的回报呢？当我们从浩如烟海的数字中获取我们所需的数据后，我们如
何将数据，为已所用内化为我们更上一层楼的阶梯呢？正确运用是关键。
在未阅读完《电商数据化运营》这本...  

-----------------------------
读《电商数据化运营》 文/孟人梦言
都说春江水暖鸭先知，但有时候对于一些事物的变化和征兆，长久地潜身其中的人，反
而不一定能先知先觉。2015年，淘宝发生了剧烈变化，领导层换帅、规则调整、天猫
变邀请制等等。淘宝天猫发生的改变，也许剁手党们还得一...  

-----------------------------

-----------------------------
2015年“双十一”淘宝创造了912亿元，让实体店再次望尘莫及。即使看到淘宝今天如
此风光的一面，但是还是不容忽视淘宝现在的竞争也非常激烈。有时候翻翻自己的收藏
夹就能发现，以前很火的商铺现在都已关门大吉，淘宝商铺不再像我们认为那样好赚钱
了。 前两天刚看了...  

-----------------------------
之前我在阅读第一章时提到两个词“知己知彼”和“谋定而后动”，在第二章一开始就
看到这两个词，心里略略有些小得意，一方面因为自己在用词上与老夏不谋而合，一方
面说明我对老夏所教授的知识，还是有一定的吃透。
其实绝大多数人，对于淘宝的刻板印象就是价格便宜，甚至可以毫...  

-----------------------------
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