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作为专业采购必须有能力回答4大核心问题：

为什么选择这家供应商？

为什么是这个价格？

如何通过合同控制采购风险？

如何进行一场双赢的谈判？
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《如何专业做采购》不面面俱到，不按教科书逻辑架构，只对采购管理中经常遇到的11
9个关键问题进行解析，使本书成为一本工具书、故事书，读者可以随手一翻，从任何
地方开始阅读，不知不觉，提高专业采购能力。

作者介绍: 

宫迅伟，中国物流与采购联合会核心专家，《中国采购发展报告》编委，中国机械工程
学会物流分会理事，中国采购与供应链工作坊主教练，上海管理科学学会精益六西格玛
委员会专家，美国ISM采购经理职业认证C.P.M./CPSM指定培训师，德国莱茵TüV高级咨
询顾问，北大纵横管理咨询集团合伙人、交通制造行业中心总经理。

实战经验丰富：

拥有20年国企、外企、民企采购供应链管理工作经验，先后在美国、欧洲、亚洲等多个
世界500强公司任采购总监、供应链总监、总经理等职位。

工作访问过20多个国家。

曾因降低采购成本的突出贡献，获得过世界500强公司德尔福美国总部“全球总裁特别
奖”。

培训课程

面向采购人员的：

“如何专业做采购”系列、“8招儿应对强势供应商”、“MRO间接物料与备品备件采
购”

面向管理人员的：

“采购从战略到执行”、“透过财务看管理”（非财务人员必备的财务知识）

面向销售人员的：

“资深采购告诉你：大客户销售技巧”
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标签

采购

专业采购知识

谈判

成本分析

实用

自我提升

职场提升

管理学

评论

写的还是非常不错的，虽然不够系统化思维和引导，案例也一般，但是在目前国内的管
理水平下能有这种靠自己经验累积出来，又真真正正是自己写不是东拼西凑的书，已经
是难得一见了

-----------------------------
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我觉得要想做好采购，必须具备以下四项核心能力：
（1）要有能力回答，为什么选择这家供应商。
（2）要有能力回答，为什么是这个价格。 （3）要知道如何通过合同控制采购风险。
（4）如何进行一场双赢的谈判？ 其他的详看书评

-----------------------------
刷刷地就看完了，讲得比较浅，而且有一些不太符合实际。继续寻找

-----------------------------
比较接地气的一本19.10.12 - 19.11.30 终于看完了

-----------------------------
对新人来说很实用 值得一读

-----------------------------
应该是采购系列课程的集结而成的书，入门学习挺好的，特别是关于谈判的部分，讲的
不错，宫先生自我体验很多，干货不少，对于采购的专业性有一定的体现，值得学习

-----------------------------
非常基础，作者之前应该在汽车行业做了很久，侧重的还是制造业。另外，作者的微信
公众号上看到不少一样的内容，这么看来这本书有点圈钱啦。

-----------------------------
宫老师书中谈到的成本分析、合同管理和谈判等内容都是不错的话题，但是不够深入。
如果每一部分都做到刘宝红老师《采购与供应链管理》一书那么透彻就好了。

-----------------------------
还行比较浅适合入门

-----------------------------
采购是一个专业活，要做好采购，需要具备以下四种核心能力：（1）要有能力回答为
什么选择这家供应商；（2）要有能力回答为什么是这个价格；（3）要知道如何通过合
同控制采购风险；（4）要知道如何进行一场双赢谈判。

-----------------------------
刚开始觉得非常废话，从中部开始就非常干货



-----------------------------
采购入门指南。值得一读。《论语》曰：“知之者不如好之者，好之者不如乐之者。”
我们相信，阅读本书有助于采购工作者成为一名更专业的采购人员，快乐地从事采购事
业。

-----------------------------
如果说非要和《采购与供应链管理》做对比，本书可能侧重于对采购专业上的分析与指
导，后者则站在整个供应链的角度去定义采购的角色。本书对于我这样的外行去了解采
购，还是有帮助的。

-----------------------------
写得谈判比较多，对于新手不具有实践意义，推荐从0开始学采购

-----------------------------
特别适合有一些工作经验的人看，可以梳理一下平时的工作，有一些新的启发，符合真
实的采购场景，不是单纯的理论。

-----------------------------
口水话 太基础，很啰嗦

-----------------------------
对采购及供应链方面，仅仅局限于举例子，缺少深入的透析，本书太过于浅显，也缺少
系统的整理。开始的部分还比较适合初学者，后面感觉有点冲字数的感觉。

-----------------------------
挺实用的书

-----------------------------
挺实用的一本书

-----------------------------
非常全面和系统，师傅领进门，修行靠个人。LONG WAY TO GO！ 加油！
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书评

特别喜欢前两章，感觉全都是干货。一看就是实践经验的总结和提炼，很贴近真实的采
购。····································
但是从第三章成本分析和第四章合同管理方面，我感觉实践性不强。基本上都是公式和
法律条文的堆砌，没有多少指导...  

-----------------------------
与其说是入门书籍，其实更适合有过一定采购从业经验的同志们阅读。尽管我们这些小
虾米可能和宫老师博大精深的专业知识，丰富多彩的行业背景有一定的差距。Anyway,
可以学到不少东西。整本书的风格生动，幽默，务实。值得好好阅读，推荐。另外，建
议宫老师可以把这本书和他正在...  
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