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商业

心理学

管理

个人管理

方法论

交际

评论

动态循环：学习、适应、施加影响

-----------------------------
我感觉谈判实战最重要

http://www.allinfo.top/jjdd


-----------------------------
1. 不要去打听同事的工资，果你有充足的实力，老板自然会给你满意的薪水。2.
和老板一起“想象未来”。很多人在谈加薪时，总是把重点放在过去的业绩上。但事实
上，老板更关心的是，如果对你进行投资，你能给公司带来怎样的回报。3.
用协议式的语言沟通。研究发现，当人使用疑问句来表达请求时，会显得力量单薄。4.
给老板选择的空间。加薪的幅度能提升到10%——15%吗”，5.
提前排练，缓解紧张感。

-----------------------------
根据谈判中获得的信息来动态地发展谈判

-----------------------------
得到 听本书

-----------------------------
要慢慢结合实际操作

-----------------------------
看看

-----------------------------
谈判成功的秘诀并不只是做好准备并制订良好计划，同时还需要即兴灵感。如何在复杂
而不断变化的情境中，通过与他人的交往达到个人目的，同时还能兼顾别人的利益？本
书揭示了管理者如何在面临不确定性的情境下，运用学习、适应、影响等系统性、动态
性策略，实现最佳谈判的规律和做法。

-----------------------------
好想讲了什么，一想好像什么都没讲。可能是我的境界还不够…

-----------------------------
没有什么干货不说还写的乱七八糟的

-----------------------------
文中举的案例有些真的是生搬硬套，缺少逻辑。内容杂乱不像国内的这类书讲的生动有
趣些。可能是本偏学术书吧。



-----------------------------
这类书籍一定是很实用的 颇为可惜未能十分熟悉其中语境。不能只沉浸在小说里
各行各业 各种题材的书籍尽量多读些

-----------------------------
一本我觉得无所收获的书。

-----------------------------
观察、调整、决策、行动

-----------------------------
有一些很好地建议，但感觉不成体系

-----------------------------
提升生活和工作中问题解决效率的一本书

-----------------------------
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书评

正因为看过罗杰·费希尔之前的《谈判力》和他的新书《横向领导力》，所以在看完这
本《谈判的艺术》之后，我的感受告诉我，本书并非是对罗杰·费希尔的更新或进步，
而是一种解释。实际上，了解过罗杰·费希尔的职业背景就知道，他是律师出身，对谈
判的研究是基于个案实践中...  

-----------------------------
去谈判而不是去抱怨，去争取而不是去示好。
每一个谈判人员都应该是一个猎人。要不要是示好？要不要为了达成一致先让渡一部分
利益？要不要主动降低价格？要不要nice？答案，通通是Noooooooooooooooooo！
！！在门诊和病人谈价格也是一样的。 谈判的结果是交！换！，没有得到什么...  

-----------------------------
如果谈到“谈判”这两个字，你脑中的的印象是什么?是国家与国家领导人坐在谈判桌
前谈国家利益的事情，还是公司高管坐在谈判桌前讨论合作的事情?听上去就充满戒备
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和此亏彼盈。
也许很多人跟我一样，觉得谈判这回事太高大上，离作为普通人的我们太遥远。事实上
，人类的互赖性使...  

-----------------------------
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