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为什么有的人做事顺风顺水，而有的人困难重重？中国是世界上有名的礼仪之邦，礼尚
往来是中国人在人际交往中遵循的重要原则。读罢本书，您将了解中国式圆融关系的至
高智慧法则！

号准客户的脉，什么样的礼物才合他胃口

让送礼效果事半功倍的秘诀

送礼诚意如何让体现
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人靠衣装，礼靠包装

明察暗访，一眼看透别人的喜好

礼品是一个宣言，它宣告了你与接受者的关系：表达对异性朋友的倾慕，感谢领导对自
己的栽培、增进朋友之间的友谊、让亲情得以更好的延续、对合作伙伴支持的答谢……
。书中紧密结合现代社会的人际交往，针对各界人士之间互赠礼品时经常遇到的各种具
体问题，详细讲述了不同对象、不同时机、不同情况下的送礼学问及相关知识和注意事
项。送什么？怎么送？本书从全局出发解读，是从政经商、经营事业爱情和家庭不可不
备的生活参考书。

作者介绍: 

章岩，本名张兵，中国知名草根心理学家，任某传媒机构CEO，其悟出的一条真谛为：
劳心者治人，劳力者治于人。出版图书有《人脉圈》《我不是教你混社会》等畅销图书
，风靡台湾、日本、新加坡、东南亚及欧美等20多个国家和地区。目前，章岩被奉为国
内20几岁、30几岁群体的励志教主、心灵导师，其书中的经典语录被新浪、腾讯、天
涯论坛、猫扑等网站疯狂转载，并被千万读者写入QQ签名，以此作为人生的座右铭和
正确的行动指南。
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评论

面子 是物质礼物上的又一层 厚礼
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礼物是送出对方的需要，而非你的需要

-----------------------------
号准客户的脉，什么样的礼物才合他胃口

-----------------------------
让甜言蜜语成为礼物最美好的 包装

-----------------------------
马上大学毕业，很需要的一本书。以后绝对用的上，很提高情商。
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中国社会潜规则，有观点有策略，对得起价格
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要想大树底下常乘凉，还须不时地去灌溉
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当一切准备就绪，那么就该选好场合、时间
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解中国式圆融关系的至高智慧法则
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