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乔•吉拉德是《吉尼斯世界纪录大全》所推崇的“世界最伟大的销售员”，也是世界知
名的励志演讲人。他所撰写的畅销书《怎样迈向巅峰》、《怎样销售你自己》、《怎样
成交每一单》，远远超越了你之前所读过的任何关于成功励志的书藉。

本系列图书通过用简单具体的小故事和小案例告诉您乔•吉拉德是如何销售他自己，从
而一步步走向成功的巅峰。

学习，奋斗，当命运将你击倒时，你再爬起来。这是乔•吉拉德比任何人都更了解的经
验之谈，也是乔•吉拉德深入探究的主题。从甄别什么是浪费时间，如何建立自信，怎
样实践自律的艺术，如何学习正确地与人相处，到发现你可以抓住的机遇和资源，这本
书带你贯通走向成功所面临的挑战，以及生命的真正体验。乔向你展示了怎样充分发掘
你的无限潜力。

在书中乔将告诉你迈向成功的真正关键：

•怎样在你的目标上安一个“手柄”；

•怎样将你的成功形象化和具体化；

•怎样去冒值得冒的风险；

•怎样每天重申你就是真正的NO.1，你可以达到你设定的任何目标；

•怎样捕捉到你生命中的新机会，并且尽可能地利用它们。

完成销售目标是销售员最想了解的一个主题，成交则是销售展示过程中最关键的部分，
无论你在销售什么产品——汽车、保险、房地产和证券，无论你面对怎样专业的买主还
是闲逛的顾客，无论你是面对面销售还是电话销售，乔•吉拉德都向你展示怎样成为你
所在领域的销售冠军。这套书将告诉你最秘密的销售技巧，最根本的销售原则和最关键
的成交契机。

作者介绍: 

“推销的要点是，你不是在推销商品，而是在推销你自己。”这句被广为销售人员传诵
的名言就是被《吉尼斯世界纪录大全》誉为“世界最伟大的销售员”的乔•吉拉德提出
的观点。

《新闻周刊》是这样评价他的：乔.吉拉德……特立独行。

《福布斯》是这样评价他的：乔.吉拉德……真正完美的销售员。

你能想象吗？拥有这么多光环一个人他的奋斗史居然是从一个擦鞋童开始的！翻开他的
履历您会看到乔•吉拉德从擦鞋童、洗碗工、搬运工、火炉装配工和房屋建筑承包商，
到其在位于美国密歇根州的一家雪佛兰汽车经销店15年的职业生涯中，一共售出了13
001辆汽车。

作为一名世界著名的演讲家，乔•吉拉德经常出现在哈佛商学院等著名商学院、各社会
团体、组织和机构以及销售会议上。乔•吉拉德的客户众多，其中包括通用汽车、惠普
、福特汽车、西尔斯、玫琳凯、戴姆勒-克莱斯勒、通用电气、3M、IBM、哥伦比亚广
播公司、卡夫、邓百氏、约翰迪尔、芝加哥联邦储备银行、西瑞游艇及其他全世界数以
百计的广告与销售俱乐部等。

自1966年以来一直蝉联汽车销售冠军，他是惟一以销售员的身份荣登“汽车名人堂”



，并被美国学术成就学会授予“金盘奖”的人，他还曾被已故的诺曼•文森特•皮尔博
士（《积极思考的力量》的作者）和洛厄尔•托马斯博士提名“霍雷肖•阿尔杰奖”（
白手起家奖）。
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