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本书作者以一个在路上的创业者的身份，以平实的语言，向读者分享了创业路上需要思
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考和实践的团队组建、股权分配等特别关键与实际的问题，以及给出怎样去做这些事情
的经验和建议。

本书分为5章。第1章分享了作为创业者应该用怎样的态度去面对创业；第2章分享了在
正式启动创业项目前需要做的准备，从合伙人、团队、项目等角度进行了论述；第3章
重点分享了项目启动阶段要做好团队组建、股权架构搭建、业务模式打磨、战略规划制
订、启动资金与融资等方面的基础工作；第4章分享了在不同阶段的团队建设、产品开
发、市场推广、战略规划、资金与融资、资源整合、执行与创新等事项；第5章从成长
的角度，分享了创始人要与企业一起成长，创业是一种修行。

本书作者在分享过程中，也记录了自己创业的点滴思考，集实践性和思想性于其中。本
书这些接地气的故事和场景，是每个创业者在创业路上都可能遇到并需要实际解决的问
题，希望这些场景对读者有所启发和参考。阅读本书，能够让想要创业的潜在创业者、
已经在创业路上探索的创业者清楚地了解创业都分哪些阶段，每个阶段都需要做哪些事
情，做这些事情时要注意什么问题，给潜在创业者及创业者更好地进行创业带来巨大的
帮助。
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