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《微商高手运营实战》由知名微商自媒体人龚文祥组织写作，《微商高手运营实战——
微商创业、社群电商、微信营销方法与案例》的内容以及案例都来自于龚文祥的一线自
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媒体观察以及触电会会员的微商实战经验，篇篇都是可以拿来就用的干货。触电会是龚
文祥创办的高端微商社群，已经有 400 位会员，中国前100
名的微商超过80%都在触电会，触电会已经成为中国微商颇具影响力的高端社群。

《微商高手运营实战——微商创业、社群电商、微信营销方法与案例》是微商人以及要
转型微商的传统企业必看书籍。

作者介绍: 

龚文祥，中国微商知名自媒体人，新浪微博粉丝400万，80%都是电商人以及微商人。
创办有中国高端微商社群“触电会”及新媒体“触电报”，每年以个人名义举办微电商
业界颇具影响力的2000人论坛，并写有专著《传统企业如何做电商及微电商》一书。
作为中国红包一哥，每年撒红包300万元。并用自己的11
个号亲自做微商“卖人”，微商纯年收入1500万元。
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销售

策划

信任代理

评论

社区经济还是得首先培养网红。用一万块得到的美容院营销经验，道出了目前大街上随
处可见的免费体验的真相:
先免费，再劝诱购买会员卡，再吸引客人购买辅助护肤品，然后是从业务到经理层层网
上不同等级的诱导。以至于原本的一次免费美容体验，变成了消费一万多

-----------------------------
对于不了解微商的人来说，书里面干货很多，其中有一个观点我非常认同，微商的本质
是50%卖的是赚钱的机会，50%是产品，这还是比较健康的模式。有一些打破这个平衡
就会变成纯粹的传销。3小时看完。

-----------------------------
有一定的收获，是我当前看的微商书中比较好的一些。

-----------------------------
看了那么多微信运营的书，发现这本书的作者是真的有水平的，见识层面很高！

-----------------------------
20200708，2小时6分，拼凑的书，但是对微商的理解还是不错，同时那些口述的案例
我觉得也很不错，执行就对了，不要停留在脑海里。

-----------------------------
能退款吗

-----------------------------
太水了，翻来覆去讲的都差不多，而且作者文字水平太差，看的无比痛苦啊。



-----------------------------
2019.2.21

-----------------------------
这本书涉及到了很多关于团队管理，以及微商引流，微商销售类的知识，值得看，会让
自己提升很多

-----------------------------
是说微商，其实就是营销大指南，如何利用影响力、套路来运作产品，包装自己与团队
。微商50%卖的是产品，剩下50%买的是赚钱的机会。如何吸引更多的代理做推广，代
理如何把东西卖出去呢。其实非常有意思

-----------------------------
我想做微商 我要靠自己的努力去奋斗

-----------------------------
微商高手运营实战——微商创业、社群电商、微信营销方法与案例_下载链接1_

书评

-----------------------------
微商高手运营实战——微商创业、社群电商、微信营销方法与案例_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd

	微商高手运营实战——微商创业、社群电商、微信营销方法与案例
	标签
	评论
	书评


