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《增长黑客实战》围绕硅谷前沿的增长黑客职业，讲解增长理念的树立、增长团队的组
建、流程制度的创立、技术营销的运用等团队运营成功实战经验。作者以自身创业经验
为蓝本，结合真实案例，并融入一些伟大创业者的智慧，创建了一套思考、验证和追求
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卓越增长的理论体系。那些想要验证自己的创意、解决实际增长问题和拥有成功事业的
人，可以将《增长黑客实战》当成一套清晰的实践指南、一幅组建增长团队的指导蓝图
，或者一套值得反复玩味的方法论。

《增长黑客实战》适合希望成功创业的CEO、公司经理、开发人员、产品经理和市场运
营人员，以及任何有创意并且想创业的人。
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评论

实战工具手册，干货很多，对执行的指导意义挺大的。

-----------------------------
深入浅出，适合多看几遍

-----------------------------
作者文笔不错，读起来很顺畅

-----------------------------
增长团队的搭建，组织，管理方法论。比第一部更精进、系统化、体系化。技术和业务
的连接match才是王道。以后大学市场营销专业可以开门Growth课。

-----------------------------
第一次读，看懂20%。还会有第二遍、第三遍、第四遍。

-----------------------------
很棒，里面的很多方法论和解决问题的思路很受启发，感谢作者。

-----------------------------
了解基本概念与可操作的方法。对我来说比较重要的是各种指标体系与模型。一段时间
之后可以回顾一下。

-----------------------------
一开始几章感触不深。第五第六章可以再研究下，等我翻一遍附录网站再说~

-----------------------------
质量下降有些多，并且我要特别吐槽一下，全书有一大章是给GrowingIO做广告的…



-----------------------------
范冰的第一本《增长黑客》在国内第一次引入增长黑客的概念，意义挺大的。时隔几年
再看这本，实操性还是挺强哒~ 不过Simon作为第二作者，似乎并没有实际的贡献呢

-----------------------------
有点零散，划水，不如前作，但三四章一些基础产品模型思维和案例还是有值得重温和
借鉴的地方

-----------------------------
原来一两天看完一本书是很容易的哈哈哈哈。
所以笼统理解就是提假设-做实验，确实跟营销很相像，本来运营也跟营销很相像~

-----------------------------
优于前作

-----------------------------
有方法论，有实战，有国外实践有国内案例，草草翻了一遍，却有些收获和思考

-----------------------------
并没有多少新增的内容

-----------------------------
增长黑客的补充

-----------------------------
大部分内容都特别好，一小部分内容有点生硬

-----------------------------
3.5星，侧重创业公司搭建增长黑客，很多东西的大融合，讲述了较多基本数据、增长
黑客技术、工具方面的方法，更喜欢曲卉有实战经验、可操作的，只是她相对不那么会
营销自己。

-----------------------------
4天看完



-----------------------------
对于想初步了解增长黑客这个概念的读者，这本书介绍比较系统全面，能够给你一个清
晰的框架。对于想实际操作增长黑客项目读者，书中整理的方法论、模型工具提供了一
套实战工具，可按图索骥启动项目。书中针对具体增长方式的案例的讲解大都比较具体
，把细节都呈现出来了，能够让读者从中学到操作思路和方法。总之，是一本不错的实
践导向的互联网方法论图书，值得一读。
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增长黑客实战_下载链接1_

书评

我是读完了增长黑客之父肖恩的《增长黑客》之后才看的范冰的这本书，肖恩的书让我
看的大快朵颐，而范冰这本书真的味同嚼蜡，有点为了写而写，读完感觉很空，好在自
己没在这本书上浪费太多时间。不禁让我想起来，所有的工具书，以及上学时看的理论
类的书籍，还是外国人写的比较...  

-----------------------------
增长黑客实战是范冰老师和张溪梦老师的最新力作，在高铁上的五个小时翻了一遍手不
释卷，但是当时因为颠簸，手边也没有记号笔，特地找了一个舒服的周末，勾勾画画标
注了一整本书。
相比第一本书而言，这本书多了很多接地气的，国内的互联网环境下的可执行案例。很
多小细节我都...  

-----------------------------

-----------------------------
对阅读增长黑客类书籍抱有这样的幻想——将书籍作为操作手册，阅读之后，我就能掌
握增长黑客这个领域的知识框架和操作细节——是完全不切实际的。在我的工作实践中
，一个增长人员是否能做出成果，不在于看了多少书，而在于两点：基础技能和项目环
境。 基础技能，是指文案撰写、...  
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