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你离成功，只差一句话的距离！

全网五星评论超过20000条的口才教练郭鹏老师，全新力作《10天打造完美口才2（实
战篇）》，向你揭示聪明人说话的原理！随书附送《完美口才突破训练手册》，好口才
就是这样练出来的！

★如何包装自己的语言

绝招儿：给你的语言加上语言包、学会“长话短说”和“急话慢说”、既要清楚更要重
点突出、让你的幽默替代沉默、突出你的经历和见解……
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★如何瞬间吸引住陌生人

绝招儿：营造轻松愉快的环境、说出对方关心的话题、第一时间给对方“点赞”、远离
“不好意思”心理、巧妙赞美对方的闪光点、把你的关心表达出来……

★如何在职场上说对话

绝招儿：向上汇报学会简明扼要、给老板出选择题而不是问答题、合适时机提出要求、
避开办公室的沟通禁区、用低调保存自己的实力、讲对故事打动人心……

★如何提高你的说服魅力

绝招儿：找对对方心理的“痛点”、通过引导控制局面、使用心理战术消除对方异议、
利用投射效应找到突破、通过双赢坚固对方立场、“顺水推舟”引力最小……

★如何在情场中巧妙胜出

绝招儿：大胆开口与异性搭讪、巧妙试探对方的心意、甜言蜜语打动芳心、表白被拒反
败为胜、让对方无法拒绝你的约会邀请……

-------------------------------------------------------------------------

有口才，才有未来！

你和成功，只差这一句话的事儿！

《10天打造完美口才2——实战篇》，让你迅速掌握真正的口才绝招儿，说出别人想听
的话，得到自己想要的效果！

我们每天都是在做事和说话中度过，如果不懂得说话和表达，你事情做得再好，也会感
到缺乏机会的青睐、得不到别人的重视！

世界上90%的生意都是谈出来的，话都说不好，你还想成功？

大学不教、社会不讲，补足口才这一堂课，你想要的成功就会来敲门！

郭鹏老师的66个绝招儿，让你轻松实现：

说话比以前更有感染力！

拥有更多的听众！

轻松搞定你想搞定的人！

捕获你喜欢的人的心！

第一次见面就没有距离感！

说出老板想听的话！

让同事佩服你而不是妒忌你！

调动团队和下属的积极性！



当众发言不再恐惧！

迅速找到好玩的话题！

不伤和气的拒绝对方！

作者介绍: 

郭鹏老师，“语言生产力”专家，畅销书作家，演讲与口才金牌教练，在人际公关和演
讲口才方面有丰富经验。

著有《好口才是练出来的》、《10天打造完美口才》等多部畅销书，全网累计五星好评
超过15000条，全国数十万读者和学员感恩推荐！
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还不错，其实是学到了一些技巧。
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