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《跟陈志红一起学阿里巴巴品牌建设》告诉我们天下没有难做的生意，不管你是个人，
还是很小的企业，或者中大型企业，在阿里巴巴平台上都可以找到属于自己的位置。在
网上做生意跟现实中做生意不一样的地方是：产品到底好不好都得靠你展示给客户。而
本书就将教会你如何在阿里巴巴1688平台上建设自己的品牌。结硬寨，打呆仗，久坚
持。如何一步一个脚印地从开始做到完善，从零做到很好；如何完美地呈现自己的产品
，如何做营销，如何推广自己的品牌，如何把生意越做越大。
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陈志红，笔名SEO老师，专注B类企业，专注阿里巴巴6年时间。2011年阿里巴巴资深
博客，阿里巴巴社区资深讲师，阿里巴巴明星网商，阿里官方3次采访，阿里巴巴首页
、阿里巴巴中文站微博多次推荐，2015年阿里巴巴十大写手，2015年阿里巴巴行业专
家，2016年阿里巴巴全网诚信通发布会嘉宾，2016年阿里巴巴全网诚信通营销大赛评
审团成员。目前指导B类企业网络推广，现有6800多名学生，90%的学生有自己的企业
。有阿里巴巴粉丝5.8万人，QQ空间流量600多万，阿里博客文章2300多篇、流量2600
多万。
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阿里巴巴

诚信通
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电子商务

商业

评论

专注，沉淀，积累
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