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对于从事订立合约、推介宣传、信息发布和项目说明之类事务的商业人士来说，如何制
作出简洁、逻辑且能打动客户的演讲资料，以及如何练就打动客户的说服力，已经成为
提升业务素质的必备技能。

本书作者结合自己长年服务于软银公司、雅虎公司等世界500强企业所掌握的丰富的演
示资料制作经验和说服上司的技巧，首次公开了用2.5秒就能一目了然且打动客户的演
示制作方法，并通过80多个图片和简单易懂的解说，介绍了极具实践性的演讲技能。

本书系作者首次公开自己在软银公司时期，每次制作的演示基本上都能一次性通过，并
能打动人心的全部方法和技巧。
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应用技能

评论

对外演示的秘诀在于引起感情，然后是论证说服。
共鸣，信任，接受，决定。是感情产生的过程，要把问题，原因，对策，效果融入情感
产生之中。
对内演示讲究从依据得出结论，对外演示讲究从条件提出问题，提出问题之后就会吸引
注意力。
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